Lideres mundiais automotivos
planejam testar carros na India
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CUPULA IBAS

Destaques da declaracéo da
cupula IBAS em Tshwane

m Os lideres dos trés
paises reconheceram
que, desde o inicio
em 2003, o Férum de
Didlogo IBAS pro-
porcionou uma forte
estrutura  para a
cooperacdo trilateral em varios setores-
chave entre os parceiros do IBAS.
®m Mencionaram que o IBAS também pro-
porciona um importante instrumento de
cooperacdo em questdes regionais e inter-
nacionais e de promocdo dos interesses
dos paises em desenvolvimento.
®m Comprometeram-se a buscar vigorosa-
mente o aprofundamento da cooperagdo
Sul-Sul para o desenvolvimento
sustentavel.
W Reafirmaram 0 compromisso mutuo com a
erradicacdo da pobreza por meio do cresci-
mento econdmico sustentavel e inclusivo.
W Registraram, com satisfacdo, a continua
participacdo da academia e de lideres
empresariais.
m Saudaram e aplaudiram a vinda conjunta
de parlamentares da India, Brasil e Africa
do Sul e as conversas produtivas mantidas
como uma importante contribuicdo entre
0s povos e o fortalecimento do Dialogo
IBAS.
B Saudaram e apoiaram integralmente o
lancamento do Férum de Mulheres, que
fortalece a participacdo das mulheres no
IBAS, e reconheceram a contribuicdo fun-
damental das mulheres para o desenvolvi-
mento social, econdmico e cultural da
India, Brasil e Africa do Sul.
W Reafirmaram o0 compromisso com a pro-
mocdo da igualdade de género e dos
direitos das mulheres.
W Reiteraram a importancia de fortalecer o
sistema de governanca global por ser um
ingrediente crucial para a promocdo da
paz, da seguranca e do desenvolvimento
socio-econdmico sustentavel.
B Reafirmaram 0 compromisso perma-
nente e a fé no multilateralismo, com as
Nacdes Unidas desempenhando o papel
preeminente. Reiteraram que 0 sistema
internacional ndo pode ser significativa-
mente reordenado sem uma abrangente
reforma das NagGes Unidas.
W Enfatizaram que a reforma do Conselho
de Seguranca é fundamental para esse
processo, para assegurar que o sistema das
Nacdes Unidas reflita a realidade contem-
poranea.
W Expressaram 0 apoio total a uma auténti-
ca reforma e a expansdo do Conselho de
Seguranga, nas categorias de membros
permanentes e ndo-permanentes, com maior
representacdo para paises em desenvolvi-
mento em ambas as categorias.
Continuagdo na pagina 2
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Coca-cola registra alta de
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IBAS: livre comercio e promocao da energia nuclear

india, Brasil e Africa do
Sul deram-se as maos
para promover usos paci-

ficos da energia nuclear, a refor-
ma da ONU e uma &rea de livre-
comércio entre eles no final da
segunda clpula com uma ambi-
ciosa agenda de cooperacdo
transnacional, analisando sob
diversos pontos a seguranca
energética e o desenvolvimento
social orientado & populagéo.
Também, foi assinado um memo-
rando de acordo entre a sul-
africana IPICO, a indiana Strategic
Consultants e a brasileira Enternet
Informatica Limited.

A busca indiana por uma
cooperacéo nuclear civil mundial
também ganhou impulso quando
0 Brasil e a Africa do Sul ofere-
ceram apoio dentro do Grupo de
Supridores Nucleares (NSG)
para promover usos pacificos de
energia nuclear com a india.

Uma declaragdo conjunta emiti-
da no final do IBAS (india-Brasil-
Africa do Sul) em Pretoria reafirma que os trés
paises explorardo abordagens de co-operacdo
nos usos pacificos de energia nuclear sob as
salvaguardas apropriadas da Agéncia
Internacional de Energia Atbmica (AIEA).

Concordaram em que a cooperagdo
nuclear civil internacional, sob as salva-
guardas apropriadas da AIEA, entre paises
comprometidos com o desarmamento
nuclear e os objetivos da ndo-proliferacéo,
pode ser realgada por meio de abordagens
aceitaveis, voltadas para o futuro, consis-
tentes com as respectivas obrigacdes,
nacionais e internacionais.

O Primeiro Ministro Manmohan Singh (extrema direita) com o
Presidente Lula da Silva (esquerda) e o Presidente Thabo Mbeki
durante a segunda cupula do IBAS em Pretoria no dia 17 de outubro.

“As discussdes continuam. E um projeto
em evolucdo permanente. Somos a favor de
usos pacificos da energia nuclear,” disse 0
Presidente sul-africano Thabo Mbeki.

Essa segunda clpula anual do IBAS em
Tshwane resultou em uma ampla declaragéo
incluindo a ampliagdo do comércio até US$
15 bilhdes em 2010, um plano definido no
tempo para aumentar a conectividade, o
estabelecimento de uma area de livre comér-
cio e a promogdo de um crescimento inclu-
sivo com uma agenda de desenvolvimento
social orientada a populacdo, elemento
essencial do forum das trés nagoes.

O Primeiro Ministro indiano Manmohan

Singh, o Presidente brasileiro
Lula da Silva e o Presidente sul-
africano Thabo Mbeki concor-
daram que o IBAS deve, além
das conversas, obter resultados
concretos que poderdo transfor-
mar as vidas de milhdes de pes-
soas, particularmente os pobres
dos paises respectivos.

Manmohan Singh expressou
sua confianca em que 0 pProcesso
IBAS “finalmente decole” e con-
stitua “um exemplo para todos os
paises em desenvolvimento” mar-
cando “um avanco significativo na
emergéncia de uma parceria
mundial para o desenvolvimento.”

Também, enfatizou “a con-
vergéncia renovada de interesses
dos trés paises nos principais
assuntos internacionais” incluin-
do a expansdo do Conselho de
Seguranca da ONU, as dis-
cussdes sobre o desenvolvimento
na Rodada de Doha, a mudanca
de clima e o terrorismo.

As reformas da ONU aparece-
ram de forma destacada nas discussdes
com os trés pedindo para reformar o
Conselho de Seguranca da ONU para refle-
tir as realidades mundiais contemporaneas.

“Desejamos que ambos 0 G-4 e a Unido
Africana déem-se as maos para reformar o
Conselho de Seguranca da ONU.Nossa
esperanca e expectativa € que nossos ami-
gos e irmdos da Unido Africana possam
encontrar modos para coordenar sua
estratégia e desenvolver um consenso,”
disse aos repérteres Manmohan Singh
numa reunido conjunta de imprensa com
Lulae Mbeki.  Continuagéo na pagina 2

India, Brasil, Africa do Sul assinam sete acordos

india, Brasil e Africa do Sul solidi-
A ficaram a cooperacdo trilateral, assi-
nando  sete  acordos em
Johannesburg, no dia 17 de outubro e
resolveram dar um empurrdo para uma area
de livre comércio, com o Primeiro Ministro
Manmohan Singh pedindo um aumento con-
sideravel do comércio entre o0s trés paises.
Os sete acordos assinados ao longo da
clpula IBAS (India, Brasil e Africa do Sul)
contemplam a cooperagdo entre as trés
nagOes nas areas de administracdo e gover-
nanca publica, administracdo tributéria,
cooperagdo cultural e artistica, educacdo
superior, recursos edlicos, satide e medica-
mentos e desenvolvimento social.
Inicialmente, no dia 17 de outubro, o
Primeiro  Ministro indiano Manmohan
Singh juntou-se aos Presidentes Lula da
Silva do Brasil e Thabo Mbeki da Africa do
Sul para pedir uma resolucdo “justa e
aceitavel” nas discussdes comerciais da

O Presidente Lula da Silva na ctpula do
IBAS em Pretoria, 17 de outubro
Rodada de Doha.

“Trabalharemos para concluir de maneira
equilibrada e equitativa as conversas da
Rodada de Doha,” disse Manmohan Singh
durante a reunido conjunta com os partici-
pantes da segunda Clpula do IBAS.

A agricultura permanece vital para con-
cluir com sucesso as negociag@es da roda-
da de Doha da OMC, declaram os lideres
numa declaracdo conjunta, pedindo para

remover as antigas distorces e as
restricbes no mercado agricola interna-
cional, como os subsidios e as barreiras
tarifarias que afetam as exportacdes agrico-
las e a produgdo domestica dos paises em
desenvolvimento. Os lideres disseram que
0s paises desenvolvidos precisariam aceitar
cortes significativos e efetivos nas barreiras
comerciais e comprometerem-se com 0s
fluxos agricolas novos e reais.

Enfatizando o tratamento diferencial,
especial, operacional e substantivo, 0s
lideres buscaram instrumentos de desen-
volvimento que séo vitais para lidar com as
preocupacOes dos produtores de baixa
renda e de subsisténcia nos paises em
desenvolvimento.

Os subsidios oferecidos aos setores agri-
colas pelos paises desenvolvidos consti-
tuiram, durante muito tempo, a controveér-
sia que impediu a India, Brasil e Africa do
Sul de concluirem a Rodada de Doha.
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IBAS quer livre comércio e
promover energia nuclear
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Ao falar com lideres empresariais,
Manmohan Singh pediu a ampliagéo
dos lagos comerciais entre 0s paises
IBAS em até US$ 18 hilhdes em 2012 e
0 estabelecimento de uma estratégia de
desenvolvimento social comum para
beneficiar milhdes de pessoas nesses
trés paises.

Enfatizando a necessidade de criar o
ambiente necessario para promover um
mercado intra-IBAS mais estreito e
investimentos, o Primeiro Ministro
pediu que os lideres empresariais bus-
cassem abordagens mais inovadoras
para explorar forcas comuns em cién-
cias e tecnologias em areas com proje-
tos de pesquisa e desenvolvimento con-
juntos, farmacéuticas e ICT.

Manmohan Singh também deu énfase
a associagdo das forgas respectivas dos
trés paises nas areas especificas de tec-
nologias energéticas, para alcancar a
seguranca energética de suas econo-
mias que crescem rapidamente.

“O Brasil e a Africa do Sul possuem
forcas comparaveis, respectivamente
em etanol e biocombustiveis e em tec-
nologias de carvao-para-liquidos e de
gés-para-liquidos. A india possui forcas
em vento e energia solar. “Precisamos
saber como empreendimentos trila-
terais nessas dreas podem se tornar
modelos de negécios viaveis,” disse.

A estratégia de desenvolvimento
social, disse o Primeiro Ministro, deve
incluir oito elementos — crescimento
econdmico rapido e inclusivo, desen-

volvimento de recursos humanos, cons-
trucdo de infra-estrutura equitativa e
instituicbes comunitarias, promover
estratégias preservando o0 meio-ambiente
e a integracdo na economia mundial e
prevenir as dificuldades a curto prazo.

Ao abrir a sessdo plenaria da segunda
cupula do IBAS, Manmohan Singh
desvelou uma visdo unificadora das
parcerias econémicas e sociais transna-
cionais com a Africa do Sul e o Brasil, no
quadro do IBSA analisando, sob diversos
pontos de vista, a area de livre-cambio, a
promogdo do crescimento inclusivo, a
conectividade e a seguranga energética.
Deu impulso para uma acéo definida no
tempo a fim de alcancar essas metas.

“Se 0 movimento do IBAS cativar a
imaginacdo do nosso povo, devemos
passar da fase declaratéria para uma
acéo definida no tempo,” disse Singh.

Os trés lideres também pediram para
apressar as negociagbes do Acordo
Trilateral de Livre Comércio (FTA) entre
india, Unido Aduaneira da Africa
Austral (SACU) e Mercosul.

O FTA conectara regiGes economica-
mente vibrantes da india, da SACU e do
Mercosul em trés continentes, Asia,
Africa e América Latina.

O Mercosul, também conhecido
como o Mercado Comum do Sul,
engloba mais de 250 milhdes de pes-
soas e representa mais de trés quartos
da atividade econdmica no continente.
O SACU consiste em cinco estados
membros, Botsuana, Lesoto, Namibia,
Africa do Sul e Suazilandia, e constitui

a mais ativa area econdmica da Africa.

No seu discurso na clpula do IBAS,
0 Presidente Lula da Silva langcou um
vibrante apelo para um novo processo
de tomada de decisdo em foros interna-
cionais tais como a ONU e a OMC, em
favor do mundo em desenvolvimento.

O Presidente Lula da Silva disse que
as negociacOes internacionais ndo
podem ser somente o programa de tra-
balho para paises desenvolvidos e que
0s paises em desenvolvimento devem se
expressar.

“Precisamos de um novo mecanismo
de tomada de decisdo ao nivel multila-
teral como a ONU e a OMC,” disse,
acrescentando que 0s assuntos agrico-
las serdo o ponto central nas discussdes
da rodada de Doha.

Lula disse que chegou 0 momento de
tomar uma decisdo para aumentar 0s
assentos permanentes no Conselho de
Seguranga da ONU como parte das
reformas da entidade mundial. O presi-
dente sul-africano Thabo Mbeki decla-
rou que as trés nagdes-india, Africa do
Sul e Brasil — continuam a enfrentar
desafios comuns ja identificados e que é
preciso resolvé-los logo.

Disse que os trés paises progrediram
em relacdo & implementacdo de algu-
mas das decisdes tomadas, 0 que ndo
somente indicou o fortalecimento das
relagdes entre as trés nacdes, mas tam-
bém dos lagos entre as pessoas. Mbeki
disse que os paises do IBAS reconhece-
ram e entenderam a importancia da
parceria Sul-Sul.
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India e Brasil, crescimento
econdmico inclusivo

Brasil deve ser inclusivo

socialmente, disse
Roberto Mangabeira Unger,
Ministro da Secretaria Especial
de Planejamento Estratégico,
durante a sessio 'india e Brasil'
organizada pela Confederagdo
das Industrias Indianas (CII)

em Nova Delhi, no dia 11 de outubro.

O Brasil constroi um modelo alternativo de
desenvolvimento direcionado & relacdo de cola-
boragio com a india, disse o ministro. Os paises
em desenvolvimento devem ser capazes de prover
tecnocracia esclarecida as pessoas, disse Unger.

O Ministro declarou que os paises que abriram
0 mercado, cresceram mais e libertaram a ener-
gia dos trabalhadores, fabricantes e empresarios.

Disse que 0s paises em desenvolvimento
como a india e o Brasil precisam de uma estraté-
gia "produtivista’ para poder mudar o equilibrio
entre a inovacdo, capital e altas qualificagdes e
entre segmentos de “vanguarda” da economia e
sua rotina, baixa qualificacéo, areas de ‘retaguar-
da' subordinadas.

José Vicente de Sa Pimentel, Embaixador do
Brasil na India, disse que as relagdes indo-
brasileiras devem crescer exponencialmente nos
proximos anos. Ambos 0s paises devem se
focalizar em idéias novas para melhorar as
relagbes comerciais.

A cooperagdo Sul-Sul levard a uma maior
interacdo entre os povos da india e do Brasil,
disse Ravi Thapar, Secretério - LAC, Ministério
das RelagBes Exteriores do governo da india. Os
governos de ambos 0s paises criaram um
ambiente conducente e as empresas privadas
devem explorar a oportunidade, disse. A indus-
tria indiana deve buscar, mais adiante, oportu-
nidades tangiveis, abundantes e fascinantes no
Brasil, disse Thapar.
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B Reiteraram que as negociagBes intergovernamentais
sobre a questéo da reforma do Conselho de Seguranca
devem ser iniciadas imediatamente.

m Concordaram, igualmente, em fortalecer a cooperacao
entre 0S Seus paises e com outros estados-membros interes-
sados numa auténtica reforma do Conselho de Seguranga.
m Reafirmaram, também, a necessidade de esforcos con-
juntos dos estados-membros para a revitalizacdo da
Assembléia Geral.

W Enfatizaram 0 compromisso com o objetivo da completa
eliminacéo das armas nucleares e expressaram preocupagao
com a falta de progresso no cumprimento dessa meta.

W Enfatizaram que o desarmamento e a ndo proliferacéo de
armas nucleares sdo processos que se reforgam mutuamente
requerendo progresso continuo e irreversivel em ambas as
frentes.

m Reafirmaram que o objetivo da n&o-proliferacdo seria
melhor cumprido pela eliminagdo sistematica e
progressiva das armas nucleares, de maneira abrangente,
universal, ndo-discriminatdria e verificavel.

B Enfatizaram fortemente a necessidade de assegurar o
fornecimento de fontes de energia seguras, sustentaveis e
ndo-poluentes, para satisfazer a demanda global crescente
por energia, particularmente nos paises em desenvolvi-
mentos. Nesse contexto, concordaram em explorar pro-
postas de cooperacdo no uso pacifico de energias nuclear-
es sob salvaguardas apropriadas da Agéncia Internacional
de Energia Atomica (AIEA).

m Concordaram em que a cooperagao nuclear civil interna-
cional, sob as salvaguardas apropriadas da AIEA, entre pais-
es comprometidos com o desarmamento nuclear e os obje-
tivos da ndo-proliferacdo, pode ser realcada por meio de
abordagens aceitaveis, voltadas para o futuro, consistentes
com as respectivas obrigacdes, nacionais e internacionais
B Reiteraram a importancia de assegurar que qualquer
decisdo multilateral relativa ao ciclo de combustivel

nuclear ndo debilite o direito inalienavel dos Estados de
desenvolver a energia nuclear para fins pacificos, em con-
formidade com as obrigacGes legais internacionais.

® Pediram a comunidade internacional que trabalhe em
conjunto sobre Mudancas Climaticas no ambito da
Convengdo-Quadro das NagBes Unidas sobre Mudangas
Climéticas, de acordo com o principio de responsabilidades
comuns, porém diferenciadas, e respectivas capacidades.

W Registraram a necessidade de um acordo sobre moda-
lidades inovadoras para o desenvolvimento, transferéncia
e comercializagéo de tecnologias, inclusive tecnologias de
carbono limpo, a precos acessiveis para 0s paises em
desenvolvimento, com atencdo para o fato que a
recompensa para inovadores precisa estar em equilibrio
com o bem comum para a humanidade.

W Incitaran a comunidade internacional a trabalhar de
maneira cooperativa para o desenvolvimento e a distribuicdo
de energias renovaveis, bio-combustiveis e biomassa, e tec-
nologias limpas avancadas. Nesse dmbito, saudaram o traba-
Iho realizado pelo Forum Internacional de Bio-combustiveis e
salientaram a importancia da Conferéncia Internacional sobre
Bio-combustiveis, a ser realizada em 2008.

W Reiteraram que o terrorismo constitui uma das mais
sérias ameacas a paz e seguranga internacionais e con-
denaram energicamente o terrorismo em todas as formas
e manifestagBes cometidas por qualquer um, em qualquer
lugar e para qualquer proposito.

W Enfatizaram que ndo ha justificativa, qualquer que seja,
para nenhum ato de terrorismo e realcaram a necessidade
de acdo cooperativa e coordenada da comunidade inter-
nacional para atingir os objetivos de erradicagdo do ter-
rorismo em todas as suas formas e manifestacoes.

® Saudaram a preparacdo de uma Estratégia Integrada
para o Desenvolvimento Social do IBAS, que seré basea-
da nas melhores préaticas dos trés paises para servir de
base para a cooperacdo Sul-Sul.

B Mencionaram que a Rodada de Doha da OMC para

negociagdes comerciais esta entrando em estégio critico e
reafirmaram o compromisso em dar continuidade as nego-
ciagBes para um resultado justo e aceitavel para todos.

B Reiteraram a importancia da dimensdo do desenvolvi-
mento da Rodada e saudaram o engajamento, soli-
dariedade e cooperacdo reforcados entre os paises em
desenvolvimento durante o processo.

W Reafirmaram o compromisso com a proposta de Acordo
de Livre Comércio Trilateral india -MERCOSUL-SACU
(ALC-T), e saudaram a reuniao inicial entre os represen-
tantes da SACU, do MERCOSUL e da India sobre um pos-
sivel Acordo durante as discussdes exploratorias
realizadas em Pretoria em 6 de outubro de 2007.

W Expressaram a importancia da interacdo regular entre
empresarios dos trés paises.

m  Os lideres reiteram a importancia e a singularidade do
Fundo IBAS para Cooperacdo Sul-Sul em beneficio de
outros paises em desenvolvimento.

W Realcaram a importancia de uma cooperagao setorial vibrante,
de maneira a fornecer bases solidas para 0 Forum IBAS.

W Enfatizaram a necessidade de aperfeicoar as conexdes
aéreas e maritimas entre os paises do IBAS, de forma a
aumentar o comércio, o investimento e o turismo.

| Pediram o estabelecimento de projetos conjuntos e de
colaboragdo para 0 aumento do uso de fontes alternativas
de energia, tais como os bio-combustiveis, os com-
bustiveis sintéticos e as energias solar e etlica, de forma
a contribuir para o alcance da seguranca energética, o que
pode reduzir de maneira significativa a emissdo de gases
que causam o efeito estufa.

B Enfatizaram a necessidade de explorar as oportu-
nidades de cooperacdo no setor de defesa, para o
beneficio comum dos trés paises.

| Os lideres estabeleceram uma meta de comércio intra-
IBAS de US$ 15 hilhdes até 2010 e exortaram as empresas
e a industria a serem ainda mais ambiciosas e a
ultrapassar essa meta.
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m A HISTORIA DA INDIA NA MiDIA GLOBAL

‘Carro do Povo’ por US$ 2.500 na India

a India, acontece uma revolucio
N que pode mudar a direcdo do

mundo. Os analistas esperam a
chegada de mais carros nas estradas indi-
anas, juntando-se ou substituindo-se as 65
milhGes de lambretas, com novos carros de
preco ultra acessivel. No préximo outono,
o fabricante de automoveis indiano Tata
Motors planeja lancar 0 muito esperado
‘carro do povo’ com um prego sugerido de
US$ 2.500. Na sequéncia, serd langada
uma meia dizia de novos veiculos de preco
muito acessivel — alguns pelos principais
fabricantes mundiais de automoveis,
incluindo Toyota e Renault-Nissan.

Com uma média de idade abaixo de 25
anos e uma classe média que aumenta
rapidamente, a india ultrapassara a China
no préximo ano, tornando-se o mercado
automdvel mais crescente, segundo as
previsdes de CSM Worldwide, fornecedor
de servigos do setor automobilistico.

Para penetrar esse mercado emergente,
os fabricantes de automdveis comegam a
satisfazer os desejos indianos por carros
pequenos e baratos. Conseqientemente,
as empresas automotivas propdem novos
modos para desenvolver e fabricar
automdveis mundialmente.

“Pergunte a um bilhdo de pessoas, e
99% vao dizer que querem um carro,”
disse Jagdish Khattar, diretor gerente de
Maruti Suzuki India, 0 maior fabricante de
carro do pais. “O problema é, quantos
podem pagar por isso?”

Durante muito tempo, apenas alguns
fabricantes de automoveis indianos
estavam interessados pela demanda. O
mercado de carros pequenos no pais é
dominado por Hyundai Motors India, Tata
e Maruti Suzuki, empreendimento conjun-

Ehe New Aork Times

to entre a indiana Maruti e a japonesa
Suzuki. Maruti Suzuki possui mais de 50%
do mercado automotivo, gracas a modelos
de precos ja abaixo de INR 195.000
(aproximadamente US$ 5.000).

Agora, os fabricantes de automoveis
estrangeiros participam da competicdo,
aumentando a pressao para construir carros
ainda mais atraentes e baratos. Somente de
junho até setembro, Skoda, subsidiaria da
Volkswagen, declarou ter comecado a
fabricacdo e as vendas indianas do pequeno
carro Fabia; o presidente de Toyota, Fujio
Cho, disse que a empresa pode apresentar
um novo carro destinado a India; os execu-
tivos da Ford Motor afirmaram estudar a
situacdo; e Renault-Nissan anunciou a
instalacdo de um centro de engenharia e
design, além dos precedentes planos de
montar uma usina na India.

Renault-Nissan — uma alianca automo-
tiva entre a francesa Renault e a japonesa
Nissan-conversou com Bajaj Auto, fabri-
cante local de lambreta, para fabricar um
carro econdmico estimado em menos de
US$ 3.000 pelos especialistas. Hyundai
aumenta a gama existente de um novo
modelo de carro pequeno e dobra sua pro-
ducéo local, enquanto Honda planeja um
carro sob medida para o mercado indiano.

Recentemente, Fiat montou uma parce-
ria com Tata, anunciando um empreendi-
mento conjunto 50-50 para fabricar carros,
motores e transmissdes na India, destina-
dos aos mercados domesticos e exteriores.

A India difere dos gigantes com cresci-
mento lento ou estagnagdo que séo 0s EUA
e a Europa Ocidental, e até mesmo, de mer-

cados em forte alta como a China, por
focalizar-se nos carros pequenos, baratos
— mas com quatro portas, ndo duas, para
alojar uma familia grande.

Enquanto as classes altas indianas
apressam-se para comprar modelos mais
espacosos e até mesmo importados como
Mercedes-Benz, os novos compradores
serdo responsaveis por uma parte impor-
tante do crescimento dos proximos anos.

Em 2013, CSM prediz que o mercado
indiano se expandira em média de 14,5%
por ano, comparado com somente 8% para
a China. CSM estima que, em 2013, os chi-
neses comprardo 10,8 milhdes de carros,
contra 3,8 milhdes na india, mas que ja ha
um excesso de fabricantes domésticos e
estrangeiros na China, tornando a india um
mercado mais atraente a longo prazo.

Se os fabricantes mundiais conseguirem
fabricar carros pequenos e baratos na india,
espera-se que comecem a exporta-los para
outros mercados em crescimento acelerado
onde a proporcao de proprietarios de carro
permanece pequena — como Sudeste
Asiético, Africa e Oriente Médio.

Mas, primeiro, terdo que conquistar este
mercado. A. T. Kearney, uma consultora
internacional em administracéo, estima que
um carro com preco de venda de US$
3.000 podera atrair 300 milhdes de com-
pradores na India em 2020. Durante
décadas, € claro que as previsdes foram
muito otimistas em relagdo a China, antes
de finalmente comecar o crescimento.
Também, um transtorno econdmico ou
uma mudanca politica podem protelar o
esperado crescimento indiano.

Para ler a historia completa, acesse
http:/fwww.nytimes.com/2007/10/12/busi-
ness/worldbusiness/{2cars.html

Jet Airways encomenda 20 jatos Boeing 737-800

vada indiana, encomendou 20 737-
800, aeronaves de um corredor,
declarou Boeing Co. no dia 16 de outubro.

A transacdo foi de US$ 1,5 bilhdes (1,06
bilhGes de euros) de acordo com a tabela
de precos de Boeing, ja que os clientes
negociam normalmente descontos impor-
tantes. A gama 737, de curto e médio
alcance, € a melhor venda da Boeing.

Situada em Chicago, a empresa que
monta seus avides comerciais em Seattle,
disse que o 737-800 é o mais popular dos
modelos chamado de ‘préxima geracao’,
com as séries 737-600 possuindo entre 110
e 180 assentos em duas classes.

No dia 30 de setembro, Boeing declarou
ter recebido cerca de 1.800 encomendas
de 737, por um valor de mais de US$ 125
bilhGes (€ 88,3 bilhdes), segundo a tabela

J et Airways, a maior empresa aérea pri-
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de precos.

Jet Airways, situada em Mumbai e que
langou seus servicos em 1993, ja possui 50
Boeing 737 em sua frota.

Propde aproximadamente 340 voos
diarios com 53 destinos indianos e interna-
cionais incluindo Cingapura, Malasia, Sri
Lanka, Tailandia, Nepal, Estados Unidos,
Canada, Bélgica e o0 Reino Unido.

Em agosto, Jet Airways exerceu sua opgao
de compra de 3 Boeing da gama estendida
dos 777 aumentando a encomenda de 10
777-300ER, dois anos atras. Em janeiro,
concordou em comprar 10 novos Boeing 787,
de longa distancia e tamanho médio. No ini-
cio de outubro, Boeing anunciou um atraso
de seis meses até novembro ou dezembro de

2008, para entregar 0s 787 por causa de
problemas encontrados na montagem do
primeiro avio.

A entrega dos 787 para Jet Airways esta
marcada para julho de 201l até dezembro
de 2012 e ¢ avaliada em US$ 1,5 bilhGes, de
acordo com a tabela de pregos. Além
disso, Boeing disse que Guggenheim
Aviation Partner Fund Il tinha exercido
opcdes de compra de 3 avibes de carga
777, avaliados em aproximadamente US$
750 milhGes (€ 530 milhdes), segundo a
tabela de precos.

Inicialmente, a transacdo tinha sido
atribuida por Boeing a um cliente nédo
identificado.

For the complete story click on
http://www.iht.com/articles/ap/2007/10/16/
business/NA-FIN-US-Boeing-Jet-
Airways.php
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Espetaculo Bollywood

té mesmo, segundo 0s extrava-

gantes padrdes dos filmes de
Bollywood, ‘Bhool Bhulaiya’, uma prodi-
ga epopéia cOmica sobre psiquiatria,
mitologia e espiritualismo, tem enredo
mirabolante. O astro, Akshay Kumar,
nao aparece antes de um terco do filme.
Nesse momento, ‘Bhool Bhulaiya’, uma
hist6ria de fantasma romantica e opulen-
ta torna-se uma farsa engragada com a
figura de Kumar, um psiquiatra chamado
em um palacio assombrado para exami-
nar o comportamento suspeito de um
personagem, cheio de careta e palhaca-
da e um comportamento o mais louco
possivel. A partir dai, transforma-se em
um suntuoso e quase filme de horror
sobre posse demoniaca e exorcismo.

Os transtornos comegam quando
Siddharth (Shiney Ahuja), um cientista
treinado nos Estados Unidos, e Avni
(Vidya Balan), sua bonita esposa indiana
criada nos Estados Unidos, voltam para
a India. Completamente ocidentalizado,
Siddharth desdém as crencas dos pa-
rentes no grande perigo de morar no
ancestral palacio da familia por causa
dos espiritos bravos que la residem, e
pressiona o cla inteiro para se mudar.
Logo depois, o lugar estoura com acon-
tecimentos estranhos. Na metade do
filme, o espetaculo torna-se uma comé-
dia tagarela com debates enraivados
sobre a existéncia de fantasmas que,
segundo o teimoso Siddharth, séo fan-
tasias coletivas de uma cultura enchar-
cada em mitologia religiosa.

Para ler a historia completa, acesse

http://www.iht.com/arti-
cles/2007/09/30/business/sxipo.php

FINANCIAL TIMES

EquipeTCS alcanga 100.000

Tata Consultancy Services tornou-se a
primeira empresa indiana de servicos
de tecnologia da informacéo ultrapassando
a marca dos 100.000 funcionarios, desta-
cando o rapido crescimento da industria
do outsourcing no pais. “Ultrapassamos 0
nimero magico de 100.000 empregados,
0 que constitui um reconhecimento” disse,
recentemente, S. Ramdorai, chefe executi-
vo de TCS. A industria informética indiana
(TI) expande rapidamente o ndmero de
empregados para manter o ritmo das
demandas crescentes dos clientes dos
Estados Unidos, Europa e outros merca-
dos. TCS contratou 12.523 empregados a
mais durante o segundo trimestre do ano
fiscal encerrando em margo proximo,
levando o total a 104.325.

Para ler a histéria completa, acesse
http/fmmw. ft.com/ems/s/0VaBeddlOe-7b76-
ldc_8c530000779fd2ac,dwp_uuid=a6afcf
08-9c79-110a-8762-0000779e2340.html

O Primeiro Ministro italiano e Ministro das
RelacBes Exteriores, Massimo D’Alema
recebido pelo Primeiro Ministro Manmohan
Singh em Nova Delhi,10 de outubro.

O Ministro de Defesa de Cingapura Teo
Chee Hean recebido pelo Ministro das
Relagbes Exteriores, Pranab Mukherjee,
em Nova Delhi, 15 de outubro.

O Governador do Minnesota (EUA),
Pawlenty, recebido pelo Ministro para o
Comércio e Industria Kamal Nath, em
Nova Delhi, 22 de outubro.

A Ministra das Comunicac¢des do Botsuana
Pelonomi Venson-Moitoi com o Ministro
para as Comunicacbes e TI, Shakeel
Ahmad, em Nova Delhi, 17 de outubro.
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India sequndo melhor destino de IED

india emergiu como o segundo des-
Atino mais atraente depois da China,

porém a frente dos EUA e da Russia,
para 0s investimentos diretos estrangeiros
mundiais em 2007, disse o Relatério ‘World
Investiment Report 2007’ da Conferéncia
das NagBes Unidas para o Comércio e 0
Desenvolvimento (UNCTAD).

“A China é o destino de investimento
preferido, seguido pela india, os EUA e
logo, a Federacéo Russa e o Brasil,” disse 0
relatrio. No ranking da india, o indice de
desempenho de IED interno melhorou de
113 em 2006 para 121 em 2005.

Significativamente, a india e China tam-
bém emergem como 0s principais
operadores em termos de saidas de IED.
“Comecam a desafiar o dominio das econo-
mias asiaticas recentemente industrial-
izadas — Hong Kong (China), Republica
de Coréia, Cingapura e Taiwan... como
maiores fontes de IED na Asia em desen-
volvimento”, disse.

Em termos de escolha de destino pelos
investidores estrangeiros, a China recebeu
votos de 52% dos entrevistados na pesquisa
da UNCTAD, seguida pela india com 41%.

Os EUA receberam apoio de 36% e a
Russia de 22%, seguidos pelo Brasil com
12%. Espera-se que o rapido crescimento
econdmico na Asia do Sul, do Leste e do
Sudeste continue, sustentado pelo forte
desempenho da China e da india.

Além disso, a regido pode ficar mais
atraente para os IED “buscando eficiéncia”
IED, devido aos planos de varios paises
como India e China, Indonésia e Vietna

India, mercado emer-
gente mais reformado

india € 0 mercado emergente mais
Areformado devido as politicas
empreendidas pelo governo, segun-
do uma nova pesquisa do Conselho de
Negacios da Comunidade Britanica (CBC).
Segundo a pesquisa bienal sobre o
Ambiente Empresarial para 2007, a
disponibilidade de fundos de livre circu-
lacdo para investir em paises como a India
e a China demonstra que 0 acesso aos
financiamentos pelos paises em desen-
volvimento, ndo constitui mais um pro-
blema critico. “As reformas econdmicas
indianas realizam-se em varias frentes,
como as privatizacbes, ampliacdo do
setor financeiro, reformas tributarias e
precos dos bens e artigos,” disse Mohan
Kaul, diretor geral de CBC. A pesquisa
revelou que o setor incorporado indiano
tornou-se mais externamente focalizado
adquirindo empresas estrangeiras em
paises desenvolvidos como um modo de
ganhar acesso a certos mercados e, tam-
bém, procurar transferéncia de tecnolo-
gia. Disse que o ambiente empresarial
indiano, com baixa alavancagem, habili-
tou companhias com alta rentabilidade a
adquirir facilmente os financiamentos
Necessarios para aquisicdes, ao contrario
da Asia oriental com alta alavancagem. A
pesquisa identificou os fatores favoraveis
tornando possivel 0 novo aumento de
aquisi¢Bes no exterior permitido pela efi-
ciéncia internacional das empresas do
setor manufaturado e os baixos custos de
produgdo. A pesquisa concluiu que a
estabilidade financeira melhorou desde
2002 e que o governo do Partido do
Congresso outorgou prioridade principal
a reforma do sistema financeiro.

para desenvolver a infra-estrutura.

A India foi o quarto maior recebedor de
IED em 2005-06 com a China e Hong Kong
(China) mantendo-se a frente. Cingapura
estava a frente da India na terceira posicao.
“A India registrou um aumento significativo
em investimentos estrangeiros direstos com
USS$ 17 hilhdes,” disse o relatorio.

O relatorio disse que, gracas a India, as
entradas de IED para a Asia do Sul subiram
126% para US$ 22 bilhdes em 2006.

“O pais recebeu mais investissimentos
estrangeiros diretos que nunca antes (153%
a mais que em 2005), equivalente ao total
das entradas do pais durante o periodo
2003-05," acrescentando que o rapido
crescimento econémico reforcou a con-
fianca dos investidores em relacdo ao pais.

Disse que o crescimento continuo das
rendas tornou o pais cada vez mais atraente
para a busca de mercado IED.

“De fato, varejistas estrangeiros como
Wal-Mart comegaram a entrar no mercado
indiano. Ao mesmo tempo, varias empresas
transnacionais norte-americanas (TNCs),
como General Motors e IBM ampliam
rapidamente a presenca no pais, como tam-
bém varias grandes TNC japonésas como
Toyota e Nissan,” disse o relatério.

Mencionou que as empresas indianas e
chinesas também alcangam uma dimens&o
mundial com as saidas de IED. As saidas
indianas foram quase quatro vezes mais
altas que em 20065.

Comparado a China onde as saidas de
IED sdo conduzidas pela expansdo interna-
cional das estatais, os fortes fluxos de saida
indianos sdo dominados por conglomera-
dos privados como o Tata Group.

“A emergéncia da China e da India, como
importantes fontes de IED, unida as fusdes
ativas e as atividades dos investidores das
NIE  asiaticas  (Novas  economias
Industrializadas Asiaticas: Hong Kong,
Cingapura, Coréia e Taiwan), particular-
mente em Cingapura, aumentou as saidas de
investimentos estrangeiros diretos da Asia
para 0s paises desenvolvidos.

Disse que os investidores asiaticos se
tornaram uma forga motriz no boom de
fusBes e aquisi¢bes na Europa, particular-
mente em 2006. Durante a primeira
metade de 2007, o valor das fusdes e
aquisicdes aumentaram cerca de 20% em
relagdo ao mesmo periodo de 2006. As
entradas de IED mundiais em 2006
chegaram a 1.306 bilhdes, registrando uma
alta de 38%.

P&W fabricante de motor de aviao

investe US$ 3

milhdes na India

380s, as aeronaves turbo-

P ratt e Whitney, o "'.,}1%_‘!_" ﬂ ,_ ff} X omo a maior aeronave Airbus A-

de avido, planeja
investir cerca de US$
30 milhdes nos

milhGes em negécios relativos &
tecnologia da informacao e reserva de
capital. Esperamos que esse nimero seja 0
dobro ou o triplo nos préximos trés a
cinco anos,” disse Steve Finger, presidente
de Pratt and Whitney (P&W).

Os motores de P&W ndo sdo apenas
destinados as aeronaves militares como 0s
F-16s e jatos de caca de quinta geracdo F-
22s e F-35s, mas também aos avides civis

g2~ propulsadas ATR e
B  helicopteros.

gl “O mercado indiano

o

%y adequados as condicdes e
@ Nossos motores forneceréo
excelentes solucbes para as
empresas aéreas regionais indianas,”
disse Steve.

Na India, aproximadamente 285
motores P&W estéo instalados em aeron-
aves possuidas por Air India (agora
Indian), Kingfisher, Air Deccan, JetLite,
GoAir e IndiGo e outras empresas de
frete aéreo, além do projeto SARAS do
Laboratério Aeronautico Nacional.

Teleperformance cogita expansdo na India

eleperformance

India, uma sub-
sidiaria integral da
norte-americana
Teleperformance
Group Inc., um lider
mundial de centro de
contato, disse que
plangja uma impor-

base e global de
Teleperformance nos

servicos  consumi-
dores,” acrescentou
Mehta.

|  Para satisfazer as

exigéncias do merca-
do interno, a empre-
sa montou sua

tante expansdo na
india. “A crescente penetragio de servicos
financeiros e de telecomunicagdes, de pro-
dutos de consumo e também a crescente
competigdo exigem melhores servicos para
reter os clientes,” disse Sanjay Metha, dire-
tor gerente de Teleperformance, em Nova
Delhi, no dia 20 de outubro.

“Planejamos conquistar esse mercado
em forte alta, trazendo o conhecimento de

segunda  unidade
BPO em Indore, Madhya Pradesh, com
mais de 500 empregados. Também, plane-
ja aumentar significativamente a forga de
trabalho.

A empresa de US$ 1,8 bilhdes, que
possui 292 centros de contato similares em
44 paises, entrou no mercado indiano em
1996 com a abertura da primeira unidade
BPO em Gurgaon.
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IndUstria auto indiana
pronta para rugir: Unctad

] el

om os amplos investimentos planeja-

dos pelas empresas domésticas e
estrangeiras, a industria automotiva indi-
ana deve observar uma forte alta, disse a
Conferéncia das Nacdes Unidas em
Comércio e Desenvolvimento (UNC-
TAD). “As empresas industriais transna-
cionais (TNCs) comecaram, ou planejam,
amplos projetos de investimento na india,”
disse a Unctad no Relatério anual sobre os
Investimentos Mundiais. “Certamente, a
paisagem da indUstria automotiva obser-
vard uma mudanca dramética nos proxi-
mos anos,” disse a agéncia num artigo inti-
tulado “Procura por industria indiana auto-
motiva em forte alta.”

O relatério disse que Suzuki planeja
investir US$ 1,65 bilhdes em 2010 para
ampliar sua capacidade para atél milhdo
e General Motors colocara US$ 300 mil-
hdes para construir uma usina de mon-
tagem de carro no Maharashtra com
capacidade de 100.000 carros.
Mahindra e Mahindra, a francesa Renault
e a japonesa Nissan planejaram investir
US$ 908 milhGes em uma nova usina em
Chennai.

IndUstria alimenticia
indiana em forte alta

| | =

Osetor de processamento de alimentos
indianos observa um espetacular
crescimento, com um salto dos investimen-
tos do setor privado de até € 106,4 milhdes
nesse ano contra € 4,2 milhdes no ano pas-
sado, disse o relatorio de KPMG-FICCI.

A India possui vantagens para aproveitar
0 crescimento do mercado alimenticio
mundial devido a forte base agricola e,
assim, se tornar um centro de sourcing para
produtos alimenticios, segundo o relatorio
divulgado juntamente pela KPMG India e a
Federagdo de Camaras de Comércio e
IndUstria Indianas (FICCI).

“A India fez um avango importante no
campo alimentar mundial, ambos como
grande produtor e exportador de produtos
agricolas e como um mercado muito amplo
e crescente de alimentos processados,”
disse Pradeep Udhas, chefe de mercados da
KPMG India. O Ministério das IndUstrias de
Processamento de Alimentos tem como
objetivo aumentar a parte indiana no merca-
do mundial de processamento de alimentos
para 3% nos proximos 0ito anos contra 0s
1,6% atuais, revela o relatorio.

No ultimo ano, as aprovagdes de investi-
mento direto estrangeiro (IED) no processa-
mento de alimentos duplicaram e os IED,
somente no setor da comida, devem quebrar
a marca dos 2,1 mi, disse o relatorio.
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TCS assina acordo de US$ 1.2 bi com Nielsen

holandés de servicos de informacdes de midia e

consumo, e Tata Consultancy Services (TCS), o
maior provedor indiano de servicos Tl fecharam um
acordo de US$ 1,2 bilhdes. Nesse acordo de 10 anos, TCS
assumird a responsabilidade da tecnologia de informagéo e
dos processos operacionais importantes, e ajudara Nielsen
a integrar e centralizar as tecnologias, sistemas, processos
mdltiplos numa escala mundial.

Esta € a maior transacdo assinada por uma empresa
indiana, disseram oficiais de TCS. Nielsen experimenta a
transformacdo rapida de um importante grupo operacional
em uma organizacdo integrada e orientada ao mercado,
fornecendo informacBes de alto valor para nossos
clientes,” disse Mitchell Habib, vice-presidente executivo
de Nielsen Global Business Services.

Este acordo com TCS nos ajudara a viabilizar e simpli-
ficar as plataformas de aplicagOes e infra-estrutura Tl e as
préticas operacionais para todas nossas atividades.
Estamos muito contentes em trabalhar com a equipe de
TCS e procuramos montar uma parceria longa e produtiva”,
acrescentou Habib.

TCS disse que fornecera servicos a Nielsen atraves do
modelo de servicos completos, consultoria de ala-

N ielsen Company, um importante fornecedor

vancagem, tecnologia da informacdo e servicos de proces-
so empresarial outsourcing (BPO) através do modelo
Network Delivery (GNDMTM). O modelo global ajudara
Nielsen a alinhar processos operacionais e complexas tec-
nologias de informacdo globais para entregar servigos de
alta qualidade aos clientes e criar eficiéncia de custos.

O compromisso de Nielsen demonstra nosso conheci-
mento do setor e nossa capacidade para administrar e exe-
cutar acordos de transformagdo complexa através do
globo. Destaca o nivel de compromisso estratégico que
TCS desfruta com clientes mundiais tais como Nielsen
Company,” disse S. Ramadorai, chefe executivo e Diretor

Gerente de Tata Consultancy Services.

N. Chandrasekaran, chefe operacional e diretor executi-
vo de TCS disse: “Esse compromisso de referéncia com
Nielsen combina nossas forgas tradicionais nos servicos Tl
cOm nossas proezas crescentes em setores como infra-
estrutura, transformagbes de empresa, consultoria e
plataformas baseadas BPO.”

TCS também montard um Innovation Lab com Nielsen
para ajudar o cliente a imaginar globalmente a proxima
geracao de solucdes de negdcios para os proprios clientes.

As plataformas BPO ajudardo Nielsen a consolidar e a
transformar 0s processos e sistemas em uma plataforma
Unica, fornecendo acesso em tempo real aos relatorios e
performances de organizagéo.

Como parte do compromisso, TCS disse que assumira
uma responsabilidade direta pela equipe da Nielsen situada
em Baroda, Gujarat que desenvolveu uma pericia significa-
tiva nos processos de gerenciamento de informacdes essen-
ciais para Retail Measurement Services da Nielsen, um dos
produtos de base de Nielsen para fabricantes e varejistas de
bens manufaturados. Essa equipe suplementar completara a
equipe existente de terceirizacdo de processos de conheci-
mento (KPO) e ajudara a acelerar o desenvolvimento da
plataforma para entrega de servicos KPO de TCS.

Coca-Cola registra 21%
de crescimento na India

21% em volume na india no trimestre em
setembro. No primeiro trimestre do ano civil, 0s
resultados foram de apenas 4%, aumentando
para 12% no segundo.

O desempenho de setembro € o primeiro, em
trés anos na India, a registrar uma taxa de
crescimento trimestral de dois digitos. Os
refrigerantes gasosos lideram o crescimento
com dois digitos incluindo uma forte alta dos
produtos chamados pela empresa de ‘still
drinks’ como Maaza.

Mundialmente, as bebidas gasosas cresceram
4% e os ‘still drinks’, 14%. Nesse trimestre, as
performances dos grupos operando na América
Latina, Africa, Eurasia e Pacifico mantém-se
robustas no Japdo, India e Filipinas refletindo
nossa capacidade para retomar um crescimento
sustentavel nos principais mercados, disse
Muhtar Kent; presidente e chefe das operacdes.

oca-Cola, o gigante mundial dos refri-
gerantes, registrou um crescimento de

World Bank busca parceria mais forte com a

S

India torna-se uma poténcia da midia

india torna-se rapidamente uma das poténcias
% Amundiais da midia, levando os lideres mundiais

dessa indUstria a comparecer e buscar infor-
macOes na recente feira do mercado audiovisual MIP-
COM. Hoje, as empresas indianas da midia sdo fortes e
estdo preparadas para enfrentar 0 mundo,” disse Paul
Johnson, diretor de televisdo e organizador da feira
Reed Midem, durante uma coletiva a imprensa em

Cannes, France.

Nesse ano, o MIPCOM focalizou-se na indlstria da midia indiana.
Consideramos que a India sera um dos trés mais importantes paises de diverti-
mento nos proximos anos,” enfatizou.

O futuro de ouro do pais é sustentado, como a China, por sua imensa popu-
lac&o extremamente jovem. )

Com 54% da populagéo do pais com menos de 25 anos, a India é potencial-
mente um dos maiores mercados televisuais do mundo.

Um total de 71 milhGes de casas indianas ja possui uma televisdo e 61% assis-
tem a canais pagos. Durante a exibicéo, a India mostrou que investe na rica cul-
tura cinematografica do pais a fim de criar novos contetdos para a emergente
IPTV (TV Internet Protocol), web e plataforma TV méveis, ambos no pais e no
exterior. )

Até agora, 0 mundo tem uma imagem da India como um pais repleto de musi-
cas e dancas, disse, durante uma conferéncia, Anurradha Prasad chefe da indi-
ana BAG Films & Media Ltd. Porém, tornamo-nos uma democracia digital,” enfa-
tizou, observando que com 350 canais de televisdo e ainda mais no futuro, o
mercado da TV indiana explode. )

E uma concepcéo errnea considerar a India de hoje apenas como um produ-
tor low-cost. Durante a exibicdo, Shemaroo Entertainement anunciu que abrira
um escritério nos Estados Unidos para ajudar a promover filmes e desenhos ani-
mados la e no mercado internacional.
~ BBC Worldwide Productions anunciou que abrira uma base de producéo na
India. Os outros paises asiaticos presentes no MIPCOM também impressionaram
pelas capacidades digitais.

Patni Computer recebe

Goldman Sachs investe
INR 950 mi em Tejas

oldman Sachs,

lider  mundial
dos investimentos
bancérios, seguros e administracdo investiu
INR 950 milhdes em Tejas Network Ltd.,
uma empresa de equipamento de transporte
‘grade optical’, co-fundada por Gururaj
Deshpande, divulgador tecno-evangelista
situado nos EUA. O co-fundador e Diretor
Geral de Tejas, Sanjay Nayak, disse em
Bangalore no dia 18 de outubro que o novo
fundo de participacdo investird em R&D
para desenvolver novos produtos e aumen-
tar as atividades. “Fundos provenientes de
investidores mundiais bem sucedidos como
Goldman Sachs nos permitira transferir as
atividades para um outro nivel, com novos
produtos e novas versdes, além da carteira
de produtos existentes,” disse Nayak.

Tejas continua a introduzir novas
plataformas de transporte Ethernet para
melhorar a pratica dos clientes, criando
redes da proxima geracéo.
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Pressmart aproxima-se da
norte-americana NNA

pﬁw!.;c_.; |'|:"|ar'[' ressmart  Media
sl i Ltd., situada em
Hyderabad, assinou um acordo com a
norte-americana  National Newspapar
Association (NNA) para fornecer uma
edicdo digital semelhante & versdo
impressa de Publishers’ Auxiliary, a revista
mensal da associago.

Pressmart € 0 novo parceiro midia para

ndia e o Brasil

Banco Mundial e o Fundo
Monetario Internacional (FMI)
planejam desenvolver uma parceria
mais forte com as economias emergentes,
tais como India, Brasil e China, projetando
uma nova estratégia para atender 0s assuntos
relativos & pobreza, energia e meio ambiente.
“O motor do que tentamos definir como
estratégia € que nosso papel ndo deve ser
apenas com 0s paises desenvolvidos e 0s
paises mais pobres, mas também, hd um
papel crucial com muitos paises inter-
mediarios”, declarou Robert B. Zoellick,
novo presidente do Banco Mundial, em
Washington, no dia 19 de outubro.
Observando que a China, a India e os pais-
es de média renda que pedem emprestado ao

Banco Internacional para Reconstrucdo e
Desenvolvimento (BIRD) ainda representam
70% dos pobres, dos que vivem com menos
de US$ 2 por dia, ele quer que o grupo
desenvolva uma parceria mais forte com
esses paises com grandes desafios, disse aos
repdrteres antes da reunido anual Banco
Mundial — FMI em Washington.

Uma parte dessas parcerias seria trabalhar
com os paises como clientes e entender o
que precisam, como suas exigéncias mudam,
acrescentando que 0s paises soberanos
devem ter escolhas préprias e que o Banco
Mundial deve tentar se tornar um operador
mais valioso para eles. O Ministro das
Finangas P. Chidambaram representa a India
nas reunides.

US$ 200 mi na Inglaterra

patni lider indiano da
o Tecnologia da

Informacéo (TI), Patni Computer Systems,
fechou um negécio de US$ 200 milhdes
com o britanico The Carphone Warehouse,
0 maior varejista de telefonia movel
europeu. Nesse acordo, a empresa de soft-
ware indiana sera o parceiro tecnologico da
companhia britanica para desenvolver sis-
temas de Ultima geragdo para futuras oper-
acOes de varejo e telecomunicacéo global.
Esses servicos serdo entregues em Europa
pelos servicos de consultoria globais de
Patni e, também, pelos centros de entrega
mundial na India. Esse contrato cria uma
oportunidade para ambas as empresas para
sustentar valores comuns,” disse Mrinal
Sattawala, chefe operacional de Patni.

importantes revistas e magazines, entre-
gando contetido similar & versdo impressa,
através de mdltiplos canais de distribuicéo.
Este € o segundo maior contrato com
clientes, assinado por Pressmart, depois de
sua recente transacdo com Suburban
Newspapers of América.

O acordo com NNA testemunha o
interesse e a atengdo para os produtos
de Pressmart no mercado das revistas
comunitarias norte-americanas,” disse
Sanjiv Gupta, diretor geral de Pressmart
India.

“Pressmart fornecera solugBes as 2.500
revistas, membros de nossa comunidade
para acessar a Publishers’ Auxiliary através
de mdltiplos canais de distribuicdo
digitais,” disse Brian Steffens, diretor
executivo de NNA.
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India monta centro de alerta de tsunami

sistema de alerta avangado de tsunami, capaz
de despertar um alerta sonoro, 13 minutos
depois de um terremoto submarino localizado em

N o dia 15 de outubro, a india apresentou um

duas regides potenciais.

Montado pelo Centro Nacional de Informagdes
nos arredores de
Hyderabad, o centro é equipado para advertir em
tempo real se terremotos relacionados a zona de sub-
duccdo do arco das ilhas Andaman-Nicobar-Sumatra
e de Makran no norte do mar arabe, podem desper-

Oceanogréaficas da india,

tar tsunamis.

O Ministro da Ciéncia e Tecnologia e Ciéncias da
Terra, Kapil Sibal, inaugurou o centro, construido
localmente dentro do prazo de dois anos por um
custo de INR 1,25 bilhGes. Até 14 organizagdes dife-
rentes e 150 cientistas foram envolvidos no projeto.

Um alerta de tsunami precoce pode ajudar a salvar

400 milhdes de pessoas que moram nas zonas
costeiras indianas. As informacfes também podem

ser compartilhadas com paises vizinhos.

Sibal disse que esforcos tém sido feitos para
reduzir o tempo de adverténcia em até seis minutos e,
entéo, estender a linha de largada para o alerta e a eva-
cuacao nas aéreas provavelmente atingidas pelo tsunami.

O Ministério das Ciéncias da Terra montou o centro em
colaboragdo com o Departamento de Ciéncia e Tecnologia,

0 Departamento do Espaco e o Conselho para a Pesquisa
Cientifica e Industrial (CSIR).

PS. Goel, Secretario no Ministério das Ciéncias da
Terra, disse que o centro é constituido por uma rede de
estacOes sismicas, gravadores de pressdo de superficie
(BPR) e marégrafo para detectar os terremotos criadores

Ministro das Ciéncias da Terra Kapil Sibal discursando durante a inaugu-
racdo do Centro Avancado de Alerta de Tsunami, em Hyderabad, no dia
15 de outubro.

de tsunami e para monitorar tsunamis.

O centro recebe em tempo real os dados sismicos
da rede sismica nacional do Departamento
Meteorolégico Indiano (IMD) e das redes sismicas
internacionais. O sistema detecta todos os terremo-
tos de magnitude superior a seis na escala Richter no
Oceano Indico 13 minutos apds a ocorréncia.

Um grande nimero de métodos de comunicagéo
estd sendo implementado para a recep¢do oportuna
dos dados dos sensores, bem como para a propa-
gacdo dos alertas.

A Organizagio de Investigacdo Espacial da india
(ISRO) realizou o plano de comunicacdo end-to-end,
através da INSAT. Um alto nivel de redundancia foi
implementado no sistema de comunicacdo para pre-
venir 0s erros de pontos nicos. As mensagens serdo
enviadas por telefone, fax, SMS e e-mails aos oficiais
autorizados. No caso de um alerta confirmado, o
centro esta equipado para propagar diretamente os
avisos aos administradores, midia e publico, através
de SMS, fax e e-mails.

Peter Koltermann, chefe da unidade tsunami na
Secretaria da Comissdo Oceanogréfica Intergovernamental
(I0C) da Unesco, disse que o centro de alerta de tsunami
indiano era 0 melhor atualmente, acrescentando que o sis-
tema montado no Pacifico, apds o terremoto de 1960 no
Chile, era obsoleto.

DQ Entertainement
une-se com empresas

dos EUA
Q Entertainment
Ltd, uma das

maiores empresas in-
dianas de divertimento
§ e animacdo, anunciou a
parceria com American
Greetings Properties,
Classic media, Taffy
MoonScoop e outras

Entertainement,

empresas produtoras de divertimentos

para trés séries de desenho animado.
Os filmes a serem realizados juntos

sdo ‘Twisted Whiskers’, ‘Maryoku
Yummy’ e ‘Casper’s Scare School’, com
personagens que conquistaram o
coracdo de milhGes. DQ Entertainment
tem muito orgulho de sua parceria com
American Greetings, Classic Media,
MoonScoop e Mike Young Productions
tendo como objetivo produzir séries
de desenhos animados de divertimen-
to,” disse Tapaas Chakravarti, produtor
executivo e presidente diretor de DQ
Entertainment. DQ Entertainment é
uma empresa de Hyderabad que
fornece animac@es 3D, 2D tradicionais
e flash digital, além de producbes
cinematicas, jogos e arte de Ultima
geracdo.

Lideres auto mundiais plane-
jam testar carros na India

Mallya planeja voar
Dynasty, Victory e
Elite da india

BMW, Nissan, Toyota e
Honda negociam
com o Natlonal

Fabricantes mundiais de carros como

and R&D Infra-
structure Project
(NATRIP) para beneficiar das

instalagdes, a fim de testar a durabilidade e
a performance dos veiculos para 0 mercado
global. Esse passo deve-se principalmente
aos fabricantes mundiais de automoéveis
que querem aproveitar as reducdes de cus-
tos oferecidos por paises como a India,
além das condigBes climéticas que per-
mitem obter informacBes exatas sobre o
desempenho dos carros.

“Recebemos pedidos de Nissan, Honda,
BMW entre outros, principalmente para
testar a durabilidade e a performance dos
automaoveis, tanto para 0s mercados asiati-
cos quanto mundiais,” disse Rajesh Singh,
atuando como diretor geral e diretor de
projeto da NATRIP.

Disse que como 0 mercado asiatico
desenvolve-se e ganha importancia para 0s
fabricantes automotivos mundiais, eles
exploram as oportunidades para testar aqui
os futuros carros. Isso ajudara a verificar o
desempenho dos automoveis nas

condigbes climéticas asidticas, a fim de
obter resultados mais exatos, além da van-
tagem de custo de 25-30% oferecida pela
india.

Considerando o interesse dos lideres
mundiais do automével, NATRIP espera
realizar de 25 a 30% de lucro com esse tra-
balho terceirizado de desenvolvimento e
pesquisa, logo que as instalacbes forem
plenamente operacionais, acrescentou
Singh.

Além disso, a organizacdo contratara
cerca de 2000 engenheiros, 0 que permi-
tird aos fabricantes de veiculos e compo-
nentes de veiculos desenvolver compo-
nentes para as futuras normas.

Fundado pelo Governo da Unido, o cen-
tro da NATRIP em Manesar comegou 0S
testes de homologacdo recentemente.
Também, had centros em Chennai e o
Vehicle Research &  Development
Etablishment perto de Pune.

pos a recente

aquisicdo  de
50% das agbes na
norte-americana Epic
Aircraft, Vijay Mallya,
presidente de
Kingfisher Ait-lines,
planeja fabricar mini-
jatos VL (very light jets) na India. Epic air-
craft fabrica minijatos VLI com um ou dois
motores sob 0 nome de Dynasty, Victory,
Elite, LT e Escape. “Quero fabrica-los na
India, logo que os processos de certifi-
cacdo de Dynasty, Victory e Elite forem
concluidos nos Estados-Unidos. A base de
fabricagdo indiana tera como objetivo prin-
cipal o Oriente Médio e a Asia, além do
mercado doméstico,” disse Mallya. Do
mesmo modo, considerando que o valor
de aquisicdo da empresa (US$ 120 mi)
subird bastante ap6s a certificacdo da
Agéncia Federal de Aviacdo dos Estados
Unidos (FAA), resultara em um bom fluxo
de dinheiro para nds,” disse Mallya. Com a
aquisicdo das agOes da empresa por
Mallya, Epir Aircraft obterd acesso aos
recursos de Airbus para acelerar a certifi-
cacdo dos novos minijatos VL] — Elite e
Victory.

Indianos podem visitar 0 espa(;o com Virgin Galactic
b

0 dia 16 de outubro, Virgin Galactic
N de Richard Branson, grupo mun-

dial de turismo espacial, entrou no
mercado indiano para tentar enviar indi-
anos no espago por uma taxa de US$
200.000.

Virgin Galactic, em colaboragdo com
Deluxe Travel e G.D. Goenka World Travel,
abriu um escritorio em Nova Delhi e atuara
como intermediario para reservar as pas-
sagens espaciais.

A nave espacial, lancada de um avido
especial, atingira 15.240 metros por uma tra-
jetoria vertical com uma velocidade trés
vezes maior que a do som. Carolyn Wincer,

chefe das vendas
astronauticas da Virgin
Galactic, disse que
cerca de 300
pessoas incluindo 4
indianos  compraram
passagens para viajar |
no espago. “A India é
um mercado crescente e
esperamos que as pes-
S0as que ndo séo astro-
nautas se aventurem no espago, gragas aos
v0s espaciais comerciais,” disse Wincer.

O Spaceship 2, como foi chamado o v6o
comercial, estard pronto para ser testado

em janeiro de 2008.
Santosh George Kulan-
gara, editor do Kerala e
apaixonado por
viagem, € o primeiro
indiano a reservar uma
passagem para con-
heceroespago previs-
to no primeiro ano das
‘ operagdes comerciais
desse turismo

arriscado.
“Levara 18 meses para comegar as ope-

racbes comerciais. Inicialmente, a nave
espacial voara a cada semana, com seis tu-

ristas a bordo. No segundo ano de ope-
racdo, podemos langar dois vos por dia,”
disse Wincer.

O avido especial, que transporta a nave
espacial, voara a uma altitude de 15.240
metros e, em seguida, o foguete sera
acionado. Em 90 segundos, 0 v6o atingira
uma altitude de 110 km comparada aos 16
km prévios.

“Os turistas terdo a oportunidade de se
levantar dos assentos e desfrutar da ausén-
cia de peso (micro gravidade) durante um
periodo de quatro a cinco minutos,” disse
Bernhard Stingl, diretor gerente conjunto
de Deluxe Travel Europe.
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onda de crescimento da

industria indiana de teleco-

municagdes continua a cativar

a todos. Com seis milhdes de

assinantes suplementares a
cada més e uma base de assinantes com
taxa de crescimento de 82,2% ao ano, a
india é um mercado tdo grande que
nenhum fabricante de celulares pode se dar
ao luxo de ignora-la.

Os operadores de rede de telefonia
mavel e os fabricantes de celular apressam-
se para ganhar uma parte do mercado dos
celulares no pais que cresce rapidamente.

O que faz a India tnica é o fato que seja
um dos mercados que mais cresce no
mundo. H& cerca de 6 milhdes de
assinantes por més e 135 milhdes de
celulares sdo ja operacionais. Em 2010,
espera-se que esse nimero triplique até
atingir 450 milhdes.

Fabricantes de celulares como Nokia,
Motorola, Samsung ou LG montaram
fabricas na india. Focalizam-se, agora, na
penetracdo do mercado rural, onde moram
75% da populagéo indiana (1 bilh&o).

Os operadores mudam muito freqliente-
mente de estratégias para ganhar a maior
parte de mercado possivel. Vale a pena
lembrar que 0 modelo seguido na india néo
reflete necessariamente a estratégia glo-
bal,” disse Pankaj Mahendroo, presidente
da Associacéo Indiana de Celulares.

Alguns dos grandes nomes do setor
como Nokia, Motorola, Sony, Ericssson,
Samsung e LG controlam 67% das ativi-
dades de telefonia mével no pais. A histéria
da Nokia na India nio foi de enxertar um
modelo com sucesso no exterior.

De fato, alguns dos modelos — os celu-
lares, ndo as estratégias — sdo especificos
para a India Considere este exemplo: talvez
um telefone moével com uma lanterna de
bolso ou um magarico ndo funcione nos
EUA, mas na india — onde a maior parte
da populagéo rural ndo tem eletricidade e
onde os apag0es sdo freqlientes até mesmo
nas cidades — uma lanterna dentro do
celular constitui um beneficio evidente e
tangivel.

O Nokia 1100, o primeiro celular fabrica-
do para a india, foi introduzido em 2003 e
foi um grande sucesso. Fabricado em
Chennai, é agora também exportado. Esse
modelo incorpora uma lanterna, um
despertador e um radio.

Por outro lado, Nokia teve muito sucesso
no mercado de gama média e alta com as
imensamente populares N-Series, um
pequeno computador incorporado no
celular.

Uma das razdes do sucesso de Nokia é a
enorme variedade de celulares oferecidos
pela empresa para todos 0s segmentos de
preco e a capacidade de baixar, de forma
conveniente, 0s precos dos modelos
antigos, quando chegam os novos,” disse
um especialista desse setor.

O sucesso da Nokia obrigou varias
empresas indianas a redefinir as estratégias
nesse segmento. De fato, gigantes do celu-
lar como Reliance, Hutch e Barthi planejam
agora uma expansao agressiva das redes,
especialmente na india rural.

Sony Ericsson, o quinto maior fabricante de
celular no mundo, com 10% de parte do mer-
cado indiano, também monta uma unidade de
pesquisa e desenvolvimento em Chennai. A
empresa tem suas operagdes de fabricacdo
terceirizada pela Flextronics, um parceiro
industrial global situado em Chennai.

“Durante alguns anos, Sony Ericsson
observou um crescimento muito animador
no mercado indiano. Esta agora entre 0s
trés maiores fabricantes de celulares GSM.
A fabricacdo local indiana melhorara a efi-

Quantum beep

para o celular indiano
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A razéo para montar instalacdes de fabricacdo no pais deve-
se, principalmente, a plataforma preco. Segundo fontes da
industria, as economias de escala importam muito, hoje, no
mercado dos celulares onde os fabricantes enfrentam uma

erosao continua dos precos dos modelos.

ciéncia de custos e permitira oferecer pro-
dutos atrativos com um prego ainda mais
competitivo,” disse Sudheen Mathur, dire-
tor geral gerente de Sony Ericsson India.

Até mesmo Motorola apareceu com um
plano para a India. “Langamos uma estraté-
gia de quatro pinos para realizar nossas
acOes conjuntas no pais. Inclui uma rede da
empresa para uma distribuicdo ampliada em
mais de 32.000 pontos de venda. Também
unimo-nos a todos os fabricantes para ofer-
ecer celulares,” disse Lloyd Mathias, diretor
marketing para Motorola India.

Os gigantes coreanos, Samsung e LG,

com fracas partes de mercado, tentam
agora re-estruturar as atividades de
celulares GSM na India.

“Os fabricantes domésticos trabalham
em favor de Nokia. Temos a impressdo que
0 setor manufaturado do pais oferece uma
grande flexibilidade em termos de séries,
precos e promete acelerar a chegada dos
produtos no mercado. Samsung India
também busca montar instalagbes em
Chennai, um centro logistico mundial para
produtos eletrénicos de consumo,” disse
um porta-voz de Samsung.

A razdo para montar instalacdes de

fabricacdo no pais deve-se, principalmente,
a plataforma preco. Segundo fontes da
industria, as economias de escala importam
muito, hoje, no mercado dos celulares onde
os fabricantes enfrentam uma erosdo con-
tinua dos pregos dos modelos.

Por essa razdo, se uma empresa fabricar
localmente, poderd levar vantagem tanto
em termos de custos de fabricagdo mais
baixos, quanto para reduzir os custos de
logistica e transporte. Os outros fatores,
que impulsionam o crescimento do setor,
sdo a baixa penetracdo de celulares e as
politicas favoraveis do governo.

Ganesh Ramamoorthy, o principal analista
de pesquisa do grupo Gartner, expressa a
opinido que 0s custos ndo sdo os Unicos
fatores do boom do setor de fabricacéo de
celulares na india. Percebemos que a
demanda lidera esse crescimento,” destaca.

A maior parte dos fabricantes produzem
celulares de baixo custo, o que alimenta o mer-
cado, e por isso, a fabricacéo local ajuda a
acelerar a chegada dos produtos no mercado.

Nesse ano, espera-se que O pais registre
uma producéo de celulares superior a 51 mi-
IhGes de unidades, a maior alta da regido
Asia-Pacifico. “Comegamos com uma peque-
na base e, nos préximos cinco anos, obser-
varemos uma forte alta,” disse Ramamoorthy.
“Mais de seis milhdes de usuérios séo reg-
istrados a cada més e ha um mercado local
cativo para os fabricantes de celulares.”

Com os gigantes indianos das teleco-
municacOes preparando planos para diver-
sificar a fabricacdo de celulares, a indUs-
tria vai se tornar ainda mais repleta.
Porém, com a demanda de telefones
maoveis que continua a decolar — os ado-
lescentes e 0s jovens de 20 anos favore-
cem um mercado maior, trocando de tele-
fones em poucos meses — a india aparece
como um centro logistico mundial
emergente para celulares.
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uando estiver agachado e imdvel na

sombra projetada no chdo da selva

pela luz que filtra através das folhas
e doSWalhos, se seu coracdo bater ao encon-
trar uma besta selvagem e se ousar encontrar
0 tigre no seu proprio territério, entdo o
reflgio de vida selvagem de Kanha é o lugar
ideal para vocé.

O parque pitoresco inspirou ‘O Livro da
Selva’, o classico inesquecivel de Rudyard
Kipling. A reserva de tigres estende-se
por uma éarea de mais de 1.940 km2.
Cercado por um vale em forma de fer-
radura e o contraforte da cadeia de mon-
tanhas Maikal, o parque cobre uma
topografia altamente sinuosa com ele-
vacOes variando de 450 até 950 metros
acima do nivel do mar.

O rio Surpan, de linhas sinuosas, constitui
a linha de vida do parque, a fonte perma-
nente de 4gua para a flora e a fauna rica e

variada do santuario. Além de abrigar uma
populacdo vivel de tigres, Kanha distinguiu-
se ao salvar o cervo barasingha, sustentando
a Ultima populacdo mundial desta espécie de
cervo em via de extingéo.

O parque foi criado em 1955 por uma lei
especial e, desde entdo, dedicou-se a preser-
var uma grande variedade de espécie animal.
De fato, muitas espécies ameacadas de
extincdo foram salvas aqui.

Hoje, Kanha classifica-se entre as reservas
de vida selvagem mais bonitas e cénicas de
toda a Asia. Sem dlvida, a caracteristica
mais notavel desta regido é constituida pelos
prados gramineos abertos onde se encon-
tram freqlientemente corgos pretos, cervos
de pantano, sambhars e chitals.

Atracdes Principais
As principais atracdes de vida selvagem no
parque sé&o o tigre, bisdo, gaur, sambhar, chi-

tal, barasingha, cervo barking, cervo preto,
corco preto, chousingha, nilgai, cervo
mouse, leopardo, para citar somente alguns.

Os barasinghas, ou cervos das marismas,
sdo singulares em Kanha, sendo a variedade
dominante, povoando as vastas e abertas
areas de grama espalhadas no meio das
florestas de teca e bambu.

Ha vinte anos, o barasingha enfrentava
ameagas de extingdo, mas algumas medidas
desesperadas, como deter alguns animais,
ajudaram a salva-lo.

Os campos abertos durante 0s meses
frios de inverno estéo cheios de barasing-
has e ha muitos tigres em atividade nas
margens. Uma fémea com dois pequenos
filhotes cagam nos prados pelo menos
duas ou trés vezes ao dia e 0s cervos das
marismas correm freneticamente, 0s gritos
de alarme &speros ressoando através da
selva.

NOTICIAS DA

Outras AtracGes
Saféri de Elefante: Pode-se observar melhor
0s animais de Kanha em cima de um elefante
e as paisagens abertas facilitam as chances
de encontros.
Museu de Kanha: Ha um museu no parque
nacional de Kanha, descrevendo os atributos
e as atividades do parque e a cultura tribal do
estado de Madhya Pradesh.
Bamni Dadar, perto do parque, € visitado
por todos os turistas que vdo ao parque
nacional. O lugar também é conhecido pelo
por-do-sol e é uma das melhores paisagens
do parque nesse lugar.
Sinta a emocdo de ver o tigre rondando
majestosamente na selva, os animais
selvagens rugindo pacificamente nos
arredores e 0s bonitos passaros sobrevoando
no céu acima. Sem duvida, o santuario de
vida selvagem de Kanha Ihe dara uma chance
para explorar uma selva indomada.

INFORMACAO TURISTICA

Como chegar
Via aérea: Nagpur (266 km) é o aeropor-
to mais proximo. Esta conectado pelos
voos da Indian Airlines com Mumbai.
De trem: Jabalpur (175 km) é a melhor
estacdo de trem para visitar Kanha.
Via terrestre: O parque nacional é
conectado por via terrestre com Jabalpur
(175 km), Khajuraho (445 km), Nagpur
(266 km), Mukki (25 km) e Raipur (219
km).
Acomodacdo: Além dos chalés turisti-
cos, casas de descanso e cabana rusticas
de madeira, hd hotéis privados para
turistas.
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