Lenovo busca oportunidades de
aquisicdo nas nacoes BRIC ~ P?

2,2% de aumento na
producdo agricola

De acordo com o 6rgéo de pesquisa
econdmica, Centro de Vigilancia
da Economia Indiana (CMIE), a pro-
ducéo agricola da India deve crescer
2,2% a mais em 2008-09, do que o
ano fiscal anterior devido as condi¢des
climaticas favoraveis e ao aumento da
superficie, o que irda reforcar a
safra de primavera.

O governo também fez uma revisdo
nos valores da ultima safra para 2007-
08, aumentando a producéo de soja
de 9,4 milhdes de toneladas para
10,97 milhoes de toneladas e a
producéo de cana de acUcar de 340,6
milhGes de toneladas para 348,2
milhGes de toneladas.

Além disso, a producdo de arroz,
gréo de bico, mostarda e colza devem
aumentar, de acordo com a segunda
estimativa antecipada da producgdo
agricola, divulgada pelo Ministério da
Agricultura. O CMIE também espera
que a producdo de aco cresca 6,5%
durante 2009-10, devido a uma cons-
tante procura de produtos de aco,
utilizados em atividades de cons-
trucdo. “A énfase do governo em
despesas de infra-estrutura, a fim de
estimular o crescimento econdmico,
deve manter a demanda por produtos
saudaveis,” de acordo com o grupo de
pesquisa.

Empresas indianas
esperam aumentar
numero de empregos

pesar do declinio econémico

global e das noticias de desem-
prego nas manchetes dos jornais,
44% das empresas na India esperam
um aumento nas oportunidades de
trabalho no préximo ano, de acordo
com um relatério de pesquisa Grant
Thornton.

“Cerca de 44% das empresas indi-
anas esperam um aumento nas opor-
tunidades de emprego nos proximos
12 meses, enquanto 16% acreditam
que as oportunidades de emprego
vdo diminuir e o restante (40%)
espera que permanecam inalte-

radas,” de acordo com Grant
Thornton International Business
Report.

No entanto, o relatorio afirma que
“um ndmero significativo de empre-
sas privadas (60%) na India preten-
dem aumentar os salarios dos fun-
cionarios apenas alinhados com a
inflacdo,” disse Monish Chatrath,
lider dos mercados nacionais indi-
anos de Grant Thornton.

NOTIC

lr\

15 de marco de 2009

| A S

-

.

Uma Publicacio da Embaixada da india, Brasilia

D A
)

*ﬂ]mero 6
\ )

IS

Mercado indiano de
animacéo deve crescer
27% em 2012 pf

Presidente convida universidades a estudar o
Impacto da desaceleracao econdmica

Presidente Smt. Pratibha Devi Singh
APatiI convidou as universidades do
pais a estudar o impacto socio-
econdmico da crise financeira que tem
“alterado a dindmica da economia global”.
“As universidades devem estudar o impacto
socioecondmico do declinio financeiro
tanto no nivel mais amplo quanto no nivel
da base,” disse a Presidente, ao discursar na
258 do conselho convocacdo da
Universidade do Rajastéo, em Jaipur, no dia
5 de marco. “As instituicBes existentes e 0
mecanismo de resposta serdo testados, pois
lidamos com o impacto e as implicacGes.
Para isso, um esforco coletivo sera
necessario”, acrescentou Patil.

Destaques do discurso: “Desde tempos
imemoriais, a India tem sido um centro de
conhecimento. Milhares de anos atras,
grandes estudiosos costumavam ensinar uma
variedade de disciplinas como filosofia,
religido, medicina, matematica, literatura,
teatro e artes. Grandes obras sobre estes
temas foram escritas. Desde os tempos anti-
gos, nosso pais tem mantido uma tradicdo
de ensino institucionalizado sob a forma de
Gurukuls. Aqui, as universidades existiam de
modo continuo através de milénios. Nalanda
é um bom exemplo. Diz-se que numa época
tinha cerca de 10.000 estudantes residentes
e  professores  registrados,  com
pesquisadores de terras distantes. As univer-
sidades da India devem agora preservar e
perpetuar essa gloriosa memoria, bem como
reforgar o alcance e a qualidade da educagéo
com vistas a satisfazer os desafios globais.

O processo de globalizagdo, juntamente
com 0s rapidos avangos em ciéncia e tec-
nologia, principalmente em tecnologia da
informagéo, tem definido as realizagOes,
preméncias e atrativos destas Ultimas por
mais de duas décadas. A globalizacao criou
um mundo inter-relacionado e interligado,
gerando oportunidades e também criando
desafios. Suas caracteristicas sdo as
sociedades baseadas no conhecimento e no
fluxo de bens e idéias, através das fronteiras
nacionais. Atualmente, o foco é na crise
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A Presidente Smt. Pratibha Devisingh Patil

discursando na 252 cerimdnia do conselho

da Universidade do Rajastdo, em Jaipur, no
dia 5 de margo

financeira, que teve origem no hemisfério
ocidental, mas foi transmitido para todo o
planeta. Esta crise modificou a dindmica da
economia global, obrigando a ter um novo
olhar nas questdes relativas a seguranga
financeira mundial e a arquitetura financeira.
As instituicOes existentes e 0 mecanismos
de resposta serdo testados, pois lidamos
com o impacto e as implicagdes. Um esforco
coletivo seré necessario.

As universidades, sendo centros de pes-
quisa e ensino, sdo instituicdes onde essas
mudancas deverdo ser analisadas e
compreendidas. As universidades devem
estudar o impacto socioecondémico do
declinio financeiro tanto num nivel mais
amplo quanto no nivel da base. Em um
mundo interconectado, as retomadas e as
desaceleracGes das economias das nacdes
mais distantes podem ter um impacto sobre
0S requisitos de competéncias em outras
nacdes. As universidades sempre foram
lugares onde as competéncias e os conheci-
mentos sdo bem transmitidos aos alunos para
que se adaptem as exigéncias do local de tra-
balho. Portanto, nossas universidades devem
ser capazes de avaliar os requisitos do mer-
cado de trabalho com bastante antecedéncia.

As universidades auxiliam uma nacdo,
dando-Ihe vitalidade econdmica, saber

cientifico, as grandes linhas mudanca social
e competitividade global, através de
inovacao e pesquisa. As atividades das boas
universidades devem esforcar-se para con-
tribuir com a riqueza do patriménio cultural,
literario e aspectos sociais da comunidade. E
neste contexto, que tenho destacado o fato
que todas as universidades devem criar pro-
gramas que permitam aos alunos interagir
com as comunidades locais e compreender
suas questdes. Aqueles que sdo formados
devem trabalhar para a elevagdo dos desfa-
vorecidos da sociedade. Podem empreender
o trabalho de bem-estar social, tornando-se
mensageiros da mudanca e, desta forma, tor-
nando-se pessoas que tém um sentido de
responsabilidade com a sociedade. Se uma
pessoa € tratada com benevoléncia por
outra, a vida adquire muito mais sentido.

Pandit Jawaharlal Nehru disse que uma
universidade representa a marcha para frente
da humanidade em direcdo a maiores
objetivos. Portanto, a finalidade da educagéo
deve ser criar individuos talentosos que
procurem ndo apenas melhorar sua prépria
condicdo, mas também  contribuir
ativamente para servir melhor a humanidade.

A India é uma jovem nacdo na qual o
nimero de jovens é superior a 540 milhGes.
A qualidade da educacéo e das competéncias
utilizéveis juntamente com valores corretos
irdo transformar a juventude em uma incrivel
forca de mudanca e progresso.

Um enfoque na educagdo das mulheres é
necessario para construir sociedades
informadas. Isto trara consciéncia e forga as
mulheres instruidas que podem reforcar em
nossa sociedade os valores de tolerancia,
compaixdo e cuidado, qualidades intrinseca-
mente associadas com as mulheres e tdo
necessarias nos tempos atuais. Criar oportu-
nidades para mostrar sua forca intrinseca é
importante.

Uma universidade é importante por causa
da energia e da inteligéncia de seus alunos e
da exceléncia na formacéo de professores e
professoras. O corpo docente é a alma de
uma universidade.

Tesouro de Mahatma Gandhi pronto para voltar para casa

m tesouro na-
cional esta
pronto  para

voltar para casa com 0

- magnata indiano Vijay
Mallya, responsével pela compra dos bens
pessoais de Mahatma Gandhi, incluindo os
famosos dculos com aros redondos, no valor
de US$ 1,8 milhdes, leiloados em Nova York,
no dia 6 de marco. O leildo foi realizado no
Antiquorum Auctioneers de Nova York. Os
pertences de Gandhi que foram colocados
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em leildo incluem um relégio de prata de
bolso Zenith 1910, sandalias desgastadas,
uma tigela, um prato. Tony Bedi, que fez a
proposta vencedora, em nome de Mallya,
antigo deputado e chefe do Grupo UB
incluindo Kingfisher Airlines e United
Breweries, anunciou mais tarde gue os per-
tences seriam devolvidos a India para
exibicdo publica. “Tenho certeza de que
todos os indianos ficardo felizes em saber
que estes objetos de Gandhi vao retornar a
casa,” disse Bedi aos jornalistas.

Havia uma ddzia de licitantes na sala, 30
pessoas ao telefone, e cerca de 25 pessoas
que apresentaram propostas escritas. O
segundo maior lance foi de US$ 1,75
milhGes apresentado on-line da Gré-
Bretanha, disse a casa de leildo. Logo que o
lote N° 364, dos objetos de Gandhi, foi
colocado a venda pouco depois das 15 horas,
um longo siléncio atravessou 0 ambiente e
houve uma apresentacdo de slides sobre
Gandhi, acompanhada de uma musica ao
piano, segundo as reportagens na midia.
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India, China e Brasil esperam
ter mais responsabilidades:USTR

maior crescimento acelerado, india,
China e Brasil ndo apenas desen-
volveram um novo nivel de influéncia na
arena global, mas devem aumentar o nivel de
responsabilidades para facilitar 0 comércio
mundial, disse um relatorio oficial dos EUA.
O Representante do Comércio dos EUA
(USTR em inglés) na ‘Agenda de Politicas
de Comércio 2009 e Relatorio Anual 2008’
identificou a India, China e Brasil como os
principais mercados emergentes do mundo.
O crescente papel dos trés paises “deve
beneficiar ndo apenas seus proprios inte-
resses econdmicos, mas também promover
0 crescimento econémico mundial e o
desenvolvimento em beneficio de todos os
paises em desenvolvimento,” disse 0 USTR.
Ao apreciar a decisdo do Diretor-Geral da
OMC, Pascal Lamy, de convocar uma
reunido da lideranca do G-7 em Genebra,
em julho do ano passado, para enfrentar as
questes mais dificeis no que concerne a
agricultura e 0 acesso aos mercados nao

Entre as economias do mundo com

agricolas (NAMA), o USTR afirmou: “Isto foi
um progresso significativo, proporcionando,
efetivamente, a China, ao Brasil e a India um
lugar na mesa de lideranca, além dos EUA,
UE, Japdo e Australia.”

“A inclusdo dos trés principais mercados
emergentes representou um importante
passo adiante, aproximando a dinamica
global de negociaces para refletir a reali-
dade econémica do sistema atual de comér-
cio,” disse o relatorio.

As solugbes encontradas nas reunides
foram uma tentativa de capturar um equilibrio
para compartilhar o bonus e o dnus dos
resultados propostos. Seis dos sete membros
da lideranca do grupo, incluindo os EUA,
indicaram inicialmente que, mesmo se algu-
mas das solucdes propostas enunciadas no
pacote Lamy eram dificilmente aceitaveis,
eles poderiam chegar a um acordo

Os paises emergentes se opuseram a
novos cortes tarifarios em determinados
bens industriais tais como produtos quimi-
€0s, maquinaria industrial e eletronicos.
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India permanecera principal
destino de outsourcing

india continuara a ser um impor-
Atante destino de outsourcing,

disse a empresa financeira global
Moody’s. “A India permanecera lider em
outsourcing, gracas a sua competéncia
técnica e & méo-de-obra urbana fluente
em inglés e cujos salarios sdo muito
menores do que os homdlogos ociden-
tais,” disse 0 economista Sherman Chan
de Moody’s.

Entretanto, Sherman acredita que o
outsourcing da India sera atingido pela
recessdo mundial pois a demanda por
suporte de TI ou telemarketing
diminuiu significativamente nos Gltimos
meses. Apds a recuperacdo da econo-
mia global a empresa pode retomar
lentamente sua dimens&o normal, acres-
centou Sherman. A indUstria de expor-
tacdo BPO e software de 40 bilhdes de
dolares, principalmente impulsionada
pelo outsourcing, obtém 60% das
receitas dos EUA.

Embaixador da

steve em Belo Horizonte em Visita
EOficial a0 estado de Minas Gerais

nos dias 12 e 13 de marco, o
Embaixador da india no Brasil, Sr. B.S.
Prakash o qual veio acompanhado do
Chefe de Chancelaria da Embaixada , Dr.
Shashank Vikram. Os representantes do
governo indiano foram acompanhados pelo
Consul Honorario da India em Minas
Gerais, Sr. Elson de Barros Gomes Ir. e
pelo diretor vice-presidente da Camara de
Comércio India-Brasil, Leonardo Ananda
Gomes.

Essa visita oficial foi de grande importan-
Cia para o crescente relacionamento entre o
estado de Minas Gerais e a India pois
importantes contatos foram feitos entre as
respectivas autoridades.

O Embaixador iniciou sua visita com um
encontro com o vice-governador de Minas
Gerais, Sr. Antonio Augusto Anastasia
seguida de uma reunido com o governador
do estado. Sr. Aécio Neves. Durante
ambos os encontros o principal assunto foi
0 momento auspicioso que esta vivendo a
relacdo entre a India e o Brasil. Com cresci-
mento nas trocas comerciais e grandes
avangos nas relagdes politicas e culturais,
esses dois grandes paises emergentes estdo
se tornando cada vez mais ligados. Foram
abordadas também durante as reunides as
grandes empresas indianas presentes no
estado de Minas Gerais como a
ArcelorMittal, a Tata Motors em joint ven-
ture com a FIAT, a Aditya Birla, a Essar
Steel dentre vérias outras. Outro assunto
abordado foi as Missdes Comerciais real-
izadas pela Cémara de Comércio India-
Brasil que foi seguido de um convite do
Embaixador, tanto ao governador quanto
ao vice, para uma visita oficial politica e
empresarial para aproveitar o excelente
momento que vivem as relagdes indo-
brasileiras.

Apos as reunides foi realizado um jantar
em homenagem ao Embaixador no Centro
Cultural e Gastronomico Maharaj localiza-
do junto ao Consulado A.H. da India em
Minas Gerais. O jantar contou com a pre-
senca de diversos representantes de empre-
sas da area de TI, cosméticos, educaco,

India no Brasil visita 0 Governador de Minas Gerais

Da esquerda para a direita: Sr. Elson de Barros Gomes Jr., Consul Honorério da india em Minas Gerais; Sr. B.S. Prakash, Embaixador da india
no Brasil; Sr. Aécio Neves, Governador do Estado de Minas Gerais; Sr. Shashank Vikram, Chefe de Chancelaria da Embaixada da india; Sr.
Leonardo Ananda Gomes, diretor vice-presidente da Camara de Comércio india-Brasil.

produtos alimenticios e juridica com lig-
acdes com empresas do ramo automobilis-
tico, de aviacdo, de defesa e TI.

No segundo dia de sua visita oficial, 0
Embaixador B.S. Prakash encontrou-se
pela manhd com o reitor da Universidade
Federal de Minas Gerais, Sr. Ronaldo Pena.
Durante a reunido, que contou com a pre-
senca de diversos professores de diferentes
areas de ensino com alguma ligacdo com a
india, foi apresentada a idéia de realizar um
seminario sobre a India ainda no ano de
2009. Logo apds, o Embaixador visitou o

Centro de Estudos Indianos, coordenado
pela Prof. Sandra Almeida, que foi bas-
tante elogiado pelo mesmo como uma
excelente iniciativa para aproximar ainda
mais 0s dois paises.

Em seu (ltimo compromisso 0
Embaixador reuniu-se com o prefeito de
Belo Horizonte, Sr. Marcio Lacerda, e com
0 sub-secretério de assuntos internacionais
da cidade, Sr. Rodrigo Perpétuo. Durante a
reunido foi demonstrado grande interesse
por parte do Embaixador em trazer para
Minas Gerais uma das maiores empresas

de Tl do mundo. O prefeito demonstrou
grande interesse em facilitar a vinda da
mesma para Belo Horizonte.

Em sua visita a Minas Gerais o
Embaixador Sr. B.S. Prakash demonstrou
um grande apoio a todas as realizaces
que vem sendo feitas no estado para uma
maior aproximagdo com a India, e tambhém
manifestou um grande interesse em
aproveitar o0 bom momento . Apesar de
breve, sua visita foi bastante produtiva e
trara excelentes frutos a relagdo entre a
India e o Brasil.
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Caminho para o Oscar
Publicado no Correio Braziliense, 13 de marco de 2009

ste € um periodo especialmente bom

para estar representando a India no

Brasil. Existe uma nova curiosidade,
um interesse diferente pela India. Eu consi-
go Vver isso todos os dias. Por exemplo, eu
estou em um supermercado comprando as
deliciosas papaias — tdo pequenas e tdo
doces, uma deliciosa novidade para 0 meu
paladar — minha esposa esta comigo,
vestindo 0 seu sari. Juntos, parecemos in-
dianos, sem sombra de ddvidas.

Uma senhora brasileira vem em nossa
direcdo. “Vocé € um Brahmin ou um
Dalit?", ela pergunta. N6s dois rimos. “E
verdade o que vemos em Caminho das
Indias todos os dias, que isso é a primeira
coisa que se deve saber a respeito de um
indiano?”, ela insiste. Mesmo ap6s cinco
meses neste pais, meu portugués ainda ndo
é bom o bastante para poder lhe dar uma
explicacdo detalhada a respeito de casta,
classe e cultura na India.

Posso dar um outro exemplo que acon-
teceu na semana passada depois da cer-
imonia do Oscar. Um de nossos amigos
indianos em S&o Paulo estava em um
posto de gasolina. “Vocé acha que uma
crianga das favelas indianas tem conheci-
mento a respeito de presidentes ameri-
canos e pode ganhar um milhdo de
dolares?”, pergunta um jovem brasileiro
que abastece na bomba ao lado.
Obviamente, ele ja assistiu “Quem quer
ser um  milionario?” e  sua
representagio da india.

Como eu disse, este € um tempo espe-
cial para a India no Brasil, gracas a novela
da Rede Globo, Caminho das Indias, que,
como previsto, esta levantando uma
enorme curiosidade a respeito de uma terra
distante. E agora vem a consagragdo de
“Quem quer ser um milionario”, uma pro-
ducdo indubitavelmente britanica, mas
totalmente a respeito do espirito de
Mumbai, aquela megacidade que pode ser
comparada a Sdo Paulo de tantas formas
diferentes.

A India e o Brasil sdo parecidos em
muitos aspectos e, ainda assim, tdo dife-
rentes. Ambos somos grandes paises —
sendo que o Brasil & mais de duas vezes o
tamanho da India — com populagdes
fervilhantes, sendo a da India cinco vezes
maior que a do Brasil; existem grandes dis-
paridades na distribuicdo de renda entre
pessoas e regides; somos culturas absolu-
tamente vibrantes e temos orgulho disso,
além de sermos democracias politicamente
maduras. Atualmente, estamos juntos em
foruns muito importantes como BRIC,
IBAS, G-20 e centenas de outros. Outro
ponto a nosso favor € que somos paises
com tremenda afeicdo um pelo outro, com
lagos de amizade tanto na esfera de nossas
liderangas politicas, como também entre os

Em caminho das indias, costumes milenares tratados de forma ficcional. Quem quer ser um
milionario? Mostra contrastes de um pais complexo

NOSS0S POVOS.

Ainda assim sabe-se muito pouco em um
pais a respeito do outro: a cultura, o estilo
de vida, os costumes e tudo o que move a
vida de pessoas comuns. Estamos em con-
tinentes diferentes, falamos idiomas com-
pletamente distintos, ndo temos muitos
representantes nossos no outro pais e tudo
isso contribui para essa “relativa ignoréan-
cia”. Em meio a tudo isso, vem a novela
para agucar um pouco do apetite do povo.
~Ja que sou o representante oficial da
India, as pessoas sempre me perguntam se
a novela é uma descricdo fiel ou pelo
menos proxima da realidade indiana. Eu,
sinceramente, ndo sei como responder esta
pergunta. “O que é importante para mim é
curiosidade que esta gerando”, eu digo, “o
resto é secundario. Afinal de contas, é uma
histéria; uma novela ndo € um documen-
tario”, eu lembro.

De qualquer forma, a novela ainda esta
se desenvolvendo e ainda é muito cedo
para se realizar qualquer julgamento. Com
certeza ha certa dose de imagens padréo da
India: vacas nas ruas, um rigido sistema de
castas, casamentos arranjados nos quais
meninas sao empurradas por seus pais para
relacionamentos que ndo querem, mul-
heres confinadas em casa, adultos dancan-
do o tempo todo, etc. Isso tudo € real?

A verdade é que a India € um pais com-
plexo com sua realidade envolvendo
muitas contradicGes. Castas, costumes,
isso € uma parte da cultura da India que
remete a mais de dois mil anos e que foi e
continua sendo um vigoroso processo de
evolugdo no que diz respeito a tais prati-
cas enraizadas em nossa tradigdo.
Podemos tomar como exemplo o fato de
que as castas ndo sao reconhecidas oficial-
mente e, de qualquer forma, a nogdo dos
Dalits — a casta mais baixa, ou 0s
intocaveis — desapareceu, certamente nos
termos legais, mas também como uma
pratica na sociedade. Ainda assim, até
certo ponto, o sistema de castas é de
nosso conhecimento e influencia nossa
sociedade. Da mesma forma, “casamentos
arranjados” continuam a ser praticados
assim também como os chamados “casa-
mentos por amor”. Quem pode dizer se
um casamento é totalmente arranjado ou

parcialmente por amor; ou ainda se é em
parte arranjado pelos pais ou completa-
mente baseado apenas no amor? Sendo a
realidade indiana diversa e complexa, a
unica coisa que pode ser dita é: “Tudo o
que vocé disser a respeito da India é ver-
dade. O oposto também é verdade.”

Dai a minha relutancia em discutir a
veracidade do que é mostrado na novela. E
a minha satisfagdo com o fato de que ela
faz com que os brasileiros pensem a
respeito da minha terra.

O vencedor do Oscar “Quem quer ser
um milionario?” também € um curioso
fendbmeno a respeito da India.

O filme, feito por um diretor britanico,
mostra de uma forma muito severa os
lados mais obscuros da India: as favelas
que se alastram por Mumbai, a superpop-
ulagdo, a situacdo em que se encontram
criangas que tém que se arranjar sozinhas;
0 contraste entre a fabulosa riqueza e a
pobreza austera. Brasileiros que venham a
assistir o filme irdo certamente se rela-
cionar com ele e comparar as condi¢tes
das favelas no Rio com aquelas em
Mumbai. Mas sob todo esse infortdnio
encontra-se uma vida pulsante, uma habil-
idade de encontrar prazer nas pequenas
coisas e, acima de tudo, um desejo para
melhorar as suas perspectivas. O filme tem
sido chamado de “aspiracional” ja que
todas as tragédias pelas quais o jovem pro-
tagonista teve que passar ndo destroem
seu espirito. A vitdria dele no concurso,
quando acontece, €, portanto, uma razdo
para celebrar.

Por toda a India celebram-se os Oscars
recebidos pelo filme; apesar de ndo ser um
filme estritamente indiano. No entanto,
todos os atores sdo indianos, a historia
acontece em Mumbai, as musicas e as
melodias sd0 dos nossos artistas mais
renomados e o préprio filme é uma mistu-
ra de sensibilidades famosas de Bollywood
e Hollywood.

Agora, enquanto essas imagens Sao Vis-
tas no Brasil na TV e no cinema, qual o
nosso desejo real? “Vocé ja tem visto o
Caminho das Indias na tela. Agora venha
vocé mesmo ver a verdadeira India.”

_B. S. Prakash
(Embaixador da India no Brasil)
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m A HISTORIA DA INDIA
NA MiblA GLOBAL

India mantém otimis-
Mo e crescimento

mbora a maior parte do mundo

lute com uma paralisante recessao

e crise financeira, o otimismo
reina em grande parte da India pois sua
economia continua a crescer.

A economia indiana de um trilhdo de
ddlares continua a ser relativamente bri-
Ihante, alguns dizem que uma das razoes
é porque a burocracia do pais e as politi-
cas protecionistas mantiveram-na isolada
dos efeitos da desaceleracdo global. “A
India ndo é téo vulneravel” como os out-
ros pai-ses, disse Rajeev Malik, chefe da
economia indiana e do Sudeste Asitico
em Macquarie Capital, que escreveu
recentemente um  relatorio intitulado
“India: em melhores condi¢Bes do que
muitos outros.”

Em 27 de fevereiro, a india revelou
gue sua economia cresceu 5,3% no
trimestre encerrado em dezembro, em
comparagdo com 0 ano anterior.
Enquanto houve uma redugéo no cresci-
mento de 7,6% no primeiro trimestre,
houve um acentuado contraste com o
retrocesso nos outros paises. O banco
central indiano de acdo rapida, que
ainda tem espaco para cortar as taxas de
juro, tem contribuido para faci-litar os
fluxos de capitais, enquanto o go-verno
intervem com pacotes econémicos e
reducdes fiscais.

Os bons tempos econémicos ndo séo
apenas uma lembranca distante. A capi-
ta-lizacdo de mercado do State Bank of
India recentemente ultrapassou a do
Citigroup, um fato anunciado pela midia
local. Em janeiro, a India registrou um
recorde no nimero de usuérios de celu-
lar com 15,4 milhes. Rolls-Royce intro-
duziu recentemente um novo modelo do
Phantom Coupe na India, e BMW abriu
um showroom em Nova Delhi. “Esta
recessdo € verdadeira?” O jornal The
Times of India perguntou em um artigo
datado de 1° de marco.

Os executivos ja estdo considerando
Que um retorno ao sucesso vai acontecer
em breve. “E razoavel supor que a India
vai estar entre um dos primeiros paises a
se recuperar quando comegar a recuper-
acdo,” afirmou Nandan Nilekani, co-
presidente de Infosys Technologies,
durante uma recente apresentacdo em
Nova Delhi. “Lideres empresariais indi-
anos parecem estar mais otimistas” do
que outros em todo o mundo, disse
Nilekani.

Para a histéria completa acesse
http:/fwww.nytimes.com/2009/03/02/b
usiness/worldbusiness/02rupee.htmi?_
r=1&scp=3&sq=India&st=cse
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Relaces Exteriores da Bulgaria, lvalo Kalfin,
recebido pelo Vice-Presidente Mohd Hamid
Ansari, Nova Delhi, 3 de marco

O Presidente do Benin, Dr. Boni Yayi, rece-
bido pelo Primeiro Ministro Dr. Manmohan
Singh, em Nova Delhi, 4 de margo.Dr. Boni
efetuou uma visita de cinco dias na India

O ex-Ministro das Relacfes Exteriores do
Gana, Akwasi Osei-Adjei, com o Ministro
indiano das RelagBes Exteriores Anand
Sharma em Nova Delhi, 25 de fevereiro

O Chefe das Forgas de Defesa de Cingapura,
Lt. Gen. Desmond Kuek com o Chefe do
Estado-Maior do Exército indiano Deepak
Kapoor, em Nova Delhi, 3 de marco
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Mittal e Anil Agarwal:
Filantropia’ segundo Forbes

uatro indianos entraram na lista
Forbes dos '48 Herdis da
Filantropia’, pois contribuem
finanCEiramente por uma causa, mesmo
quando a crise financeira mundial afeta
todas as fortunas asiaticas. Sunil Mittal,
magnata indiano das telecomunicacdes,
Anil Agarwal, empreendedor indiano resi-
dente no exterior (NRI), Shiv Nadar, presi-
dente de HCL Technologies e Rohini
Nilekani, esposa de Nandan Nilekani, co-
fundador de Infosys Technologies estéo na
lista compilada pela revista econdmica
norte-americana.
A lista apresenta 48 pessoas, quatro de

cada pais: india, China, Hong Kong,
Indonésia, Japdo, Malasia, Filipinas,
Cingapura, Coréia do Sul, Taiwan e

Tailandia, e outros quatro da Austrélia e
Nova Zelandia. "Apesar da crise financeira
global que abala as fortunas asiéticas, 0
ano passado foi ainda favoravel a
filantropia, na medida que os magnatas e
doadores mais modestos tentaram manter
0S compromissos caritativos,” afirmou a
revista Forbes ao apresentar a terceira lista
anual dos ‘Herois da Filantropia’.

De acordo com a revista, Anil Agarwal,
presidente de Vedanta Resources, empresa
indiana de equipamentos mineiros, prome-
teu US$ 1 bilhdo para construir uma nova
universidade em Orissa, no leste da india.
Além de cursos de literatura e ciéncias,
medicina e engenharia, 0 empresario

Sunil Mittal

planeja criar centros de pesquisas em
biotecnologia, nanotecnologia, genética
agricola e energias alternativas.

Sunil Mittal, 51 anos, presidente e chefe
executivo do grupo Bharti Enterprises,
criou a Fundagéo Bharti em 2000 que con-
tribuiu com US$ 22 milhdes para a edu-
cacdo dos desfavorecidos. A fundacédo
criou faculdades de tecnologia em sistemas
de telecomunicagbes nos campi dos
Institutos Indianos de Tecnologia de Nova
Delhi @ Mumbai, como também financiou
26 centros informéaticos e mais de 100 bi-
bliotecas destinadas a criangas pobres,
especialmente meninas.

‘Heroes da

Anil Agarwal

Shiv Nadar, 63 anos, presidente e
diretor de estratégia de HCL Technologies,
iniciou 0 SSN Trust, em 1994. A dotacdo
de US$ 30 milhGes serve principalmente
para financiar suas instituicbes, com o
objetivo de proporcionar um ensino
superior acessivel oferecendo,
anualmente, bolsas no valor de US$ 1 mi-
Ihdo. Rohini Nilekani, 49 ans, e seu
marido prometeram US$ 5 milhdes a
Universidade de Yale onde estudam seus
filhos para langar a iniciativa Yale India, um
programa de estudos indianos previsto
para ser “o mais completo de todas as
universidades norte-americanas”.
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Parceria IFC-CII

filial  do Banco Mundial,
Alnternational Finance Corporation

(IFC), e a Confederagdo das
Indistrias Indianas (CII) uniram-se para
reforgar a governanga corporativa na
India. No quadro do Foérum de
Governancga Corporativa Global (GCGF),
a IFC criou um programa de treinamento
para empresas indianas, cujo plano de
implementacéo deve ser desenvolvido
em estreita parceria. Iniciado em 2007
pelo ‘International Finance Corporation
and Securities Exchange Board’ do
National Institute of Securities Markets
(NISM), o programa deve atender oper-
adores chave em governanga corporativa,
tais como diretores de conselho de

para reforcar governanga corporativa

Internatlunal
Finance

Corporation

World Bank Group
administracdo, médicos,
académicos e midia.

Destinados aos diretores, os modulos
do programa de treinamento focalizam-se
na construcdo de liderangas e ajudam a

advogados,

determinar as orientacOes estratégicas das
empresas, baseando-se no ‘Corporate
Governance Board Leadership Training
Resources Kit' da IFC. A CII fornecerd o
acesso a sua vasta rede de comunidades
empresariais e industriais. O NISM contin-
uard a promover o diadlogo com o governo
e as autoridades reguladoras para apoiar a
iniciativa.

“A parceria com a ClI, além da atual
cooperacdo com o NISM, ajudard a
alcancar 0s principais acionistas para
sensibiliza-los & governanga corporativa,
promover melhores préticas e ajudar as
empresas locais a aprimorar 0
desempenho,” afirmou Philip Armstrong,
chefe da GCGF.

Empresas biotecnologias buscam Joint VVentures para estimular P&D

s empresas de biotecnologia como

Avesthagen e Biocon estdo negocian-
do com operadores globais para obter
licencas em projetos de pesquisas e
desenvolvimento, afirmaram responsaveis
do setor. Estas iniciativas ocorreram num
momento em que as empresas farmacéuti-
cas parecem incapazes de encontrar com-
pradores para suas moléculas, devido ao
dificil ambiente empresarial.

Avesthagen mantém conversas com
varias empresas para forjar parcerias na
area de nutricdo. Villoo Morawala Patell,
presidente e diretor geral de Avesthagen,
declarou: “Nossa primeira molécula na
area de nutricdo concluiu 0s ensaios
clinicos, enquanto as outras estdo ainda
em fase de desenvolvimento. Porém, em
vez de comercializar os medicamentos,

vamos licencia-los para outras empresas

varejistas.” Na drea dos disturbios
metabolicos, foi concluida uma parceria
com a Danone para testes pré-clinicos. O
acordo entre as duas empresas prevé que
a Danone inicie os testes clinicos das
moléculas para comercializa-las mais
tarde no mercado.

Na érea biofarmacéutica, Avesthagen,

que desenvolve quatro moléculas em fase
pré-clinica, busca parcerias para realizar
pesquisas suplementares. Estas parcerias
estratégicas e as receitas futuras ajudarao
Avesthagen a superar a escassez de fun-
dos, devido ao atraso da oferta publica
inicial.

Biocon também busca parcerias com
empresas multinacionais para lancar uma
molécula de insulina. O medicamento
entrou na fase trés de testes clinicos e
Kiran Mazumdar Shaw, presidente diretor
geral de Biocon, afirmou esperar dados
mais definitivos no final do ano. “Biocon
procura parceiros com 0 objetivo de
obter a patente desta molécula para gerar
valor. A empresa quer principalmente
estabelecer parceria com multina-
cionais.”

Mukesh Ambani e
Tulsi Tanti, grandes
eco-investidores

bilionario Mukesh Ambani e trés

outros indianos destacam-se na

lista dos magnatas ecoldgicos
mais ricos do mundo com planos de
investimento em tecnologias e atividades
ecoldgicas. A lista das maiores eco-fortu-
nas compilada pelo jornal inglés The
Sunday Times destacou 100 pessoas,
incluindo quatro indianos e uma pessoa
de origem indiana.

Além de Ambani, classificado na quin-
ta posicéo, os outros indianos na lista séo
Tulsi Tanti (49) de Suzlon Energy, grande
produtor de energia edlica, Jaiprakash
Gaur (50), fundador do grupo Jaypee e 0
ex-dirigente de firma de engenharia
Thermax, Anu Aga (78). O investidor de
capital risco, Vinod Khosla, de origem
indiana, esta no 52° lugar. Khosla € resi-
dente nos EUA.

“Esta lista ecoldgica destaca 100 mag-
natas ou familias, cujas fortunas foram
estimadas em mais de £ 200 milhdes e
que investiram em negocios e tecnologias
ecoldgicas ou se comprometeram finan-
ceiramente com questfes ambientais. As
100 maiores eco-fortunas totalizam um
valor de £ 267 bilhdes,” segundo o jornal.

Os investimentos ecolégicos de Bill
Gates e Kampard séo estimados em £ 26
bilndes e £ 22 hilhGes respectivamente.
De acordo com The Sunday Times,
Ambani investiu £ 15 bilhdes em ciéncias
bioldgicas.

Tanti investiu £ 648 milhdes em
turbinas edlicas e Gaur, £ 620 milhGes
em energia eolica. Aga colocou £ 250
milhdes em conservagdo de energia,
enquanto Khosla investiu £ 560 milhdes
em energias alternativas. A respeito de
Mukesh Ambani, o relatério afirmou que
seus ativos em Reliance Industries
incluem Reliance Life Sciences (RLS).
Comprometido no setor de sementes,
RLS desenvolveu uma variedade hibrida
destinada a duplicar a produgéo de bio-
combustiveis sob condices irrigadas.

Para lidar com a exploracéo, RLS for-
mou aliangcas com os agricultores indi-
anos criando conjuntos de 100.000
acres, a fim de abastecer usinas com
capacidade de extracdo de 100.000
toneladas de biocombustivel, segundo o
relatorio. “Reliance Industries foi dura-
mente afetada pelas recentes turbulén-
cias no mercado financeiro. A Revista
Forbes, que avaliou os indianos ricos em
novembro de 2008, revelou que a fortu-
na de Ambani diminuiu de US$ 20 bil-
hoes em um ano, mas, com US$ 15 bil-
hdes, ele ainda é a pessoa mais rica da
india.”

Ao comentar a lideranca de Tusli Tanti
no grupo Suzlon Energy, o relatorio disse:
“com fabricas em quatro continentes,
Suzlon permanece o quinto maior fabri-
cante mundial de turbinas eélicas, apesar
dos importantes prejuizos financeiros
decorrentes da queda do valor das agGes.”
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O proximo Silicon Valley na India e China: Accenture

China e Brasil devem em breve se

tornar o novo Vale do Silicio, visto
que a receptividade as novas idéias em
servicos de rede e equipamentos tecnoldgi-
cos deve incentivar as empresas de alta tec-
nologia a testar 0s novos servigos prestados
nesses mercados emergentes, segundo um
estudo. “O proximo Silicon Valley ja esta
emergindo em paises como India, Brasil e
China. Melhor que tudo, é um vale muito
maior. O futuro do melhor desempenho em
comunicacdes e alta tecnologia passara, cer-
tamente, pelo mundo em desenvolvimento,”
afirmou a empresa de outsourcing e consul-
toria Accenture em um estudo recente.

Em breve chegard o final da época em
que 0S novos servicos de telecomuni-
cacbes, o desenvolvimento de artigos
eletronicos e o conteido da midia eram,
invariavelmente, testados em nagdes desen-
volvidas e, depois, eventualmente, lancados
no mundo em desenvolvimento, disse ele.

Ressaltando que 0s paises emergentes
formam um mercado extremamente recep-
tivo as novas idéias e servicos, até mesmo
mais que os Estados Unidos ou a Europa, 0
estudo afirma que as empresas de high-

P aises em desenvolvimento como india,

Mercado indiano de
animacao deve crescer
27% em 2012

Aindustria indiana de animacéo deve
registrar uma taxa anual de cresci-
mento combinada de 27% com receitas
que devem chegar a US$ 1.163 bilhdes
em 2012. No mundo inteiro, a criagéo
de contetdos digitais (DCC em inglés)
destaca-se como um negocio promissor,
particularmente na regido Asia-Pacifico.
E 0 que projeta Rajesh Dhar, Diretor da
Unidade de Negdcios da ISS, HP India.
Assinando seu primeiro acordo end-to-
end com uma empresa de animagéo, HP
firmou parceria com Paprikaas para
fornecer tecnologia de servidor blade
para a empresa.

“O mercado indiano da animagao apre-
senta um grande potencial de crescimen-
to na medida que os operadores do seg-
mento podem conquistar mais de 340
milhdes de criancas no pais,” afirmou
Nandish Domlur, diretor executivo de
Paprikaas. Paprikaas espera que a tec-
nologia de servidor blade da HP aumente
a producdo de imagens geradas por com-
putador (CGI em inglés) e estimule as ini-
ciativas de reducéo de custos no centro de
dados. “As exigéncias de producdo de
nossas atividades atingiram os limites de
nosso atual centro de dados em termos de
energia e espago. Por isso, enfrentamos
um desafio critico: construir um outro
centro de dados ou encontrar uma alter-
nativa com um servidor eficiente em ener-
gia,” acrescentou Nandish. Com o Centro
de Exceléncia para a Producdo de
Conteudos Digitais em Bangalore,
Paprikaas presta servicos de desenvolvi-
mento de jogo, efeitos visuais e animacéo.

tech e telecomunicacdes devem apostar no
mundo em desenvolvimento para testar as
novas idéias, tendéncias, equipamentos e
tecnologias futuras.

As empresas prestardo servicos para gru-
pos de clientes interessados e de bom nivel
socio-econdmico no mundo em desenvolvi-
mento, uma estratégia bem menos arrisca-
da. Além disso, ao conquistar os setores de
ponta nas economias em desenvolvimento,
é possivel criar uma base para prosseguir
nos mercados maiores se tudo correr bem,

acrescentou o estudo. Os consumidores no
Brasil, India e China sdo muito instruidos e
constituem uma classe média emergente.
O estudo salientou que estes consumidores
adotam rapidamente as inovagBes tec-
noldgicas e estdo dispostos a gastar para
adquirir essas inovagdes. Otimistas em
relacdo aos beneficios de uma rede mundi-
al para suas familias, comunidades e
naces, estes consumidores estdo mais
propensos a associar 0s dispositivos e
servicos digitais a progressao da situacao
econbmica pessoal.

“Nos paises em desenvolvimento, 0s
consumidores também acreditam que o
mundo digital interligado (em rede) pode
influenciar positivamente a vida.

“Assim, maiores porcentagens de con-
sumidores no Brasil, India e China concor-
dam que os dispositivos de rede vao ajuda-
los a economizar tempo, criar novas opor-
tunidades de negdcios e avangar suas car-
reiras. Falando francamente, estes consu-
midores consideram as tecnologias e
servicos de rede como uma forma de fazer
dinheiro,” afirma o estudo.

As empresas devem também apostar no
mundo emergente para encontrar uma parte

da proxima geracdo de empresarios. Estes
consumidores séo instruidos, possuem as
ferramentas necessarias, motivac@es e aces-
S0 aos mercados para ganhar dinheiro com
as aplicacdes tecnoldgicas de rede.

Os consumidores do mundo emergente
estdo dispostos, talvez até mais do que
seus homaélogos do mundo desenvolvido, a
ser extremamente empreendedores na
adocdo e utilizacdo das novas tecnologias.

“As empresas high-tech devem consi-
derar estes consumidores como precur-
sores de um mercado muito mais amplo.
Sdo também um excelente grupo alvo com
0 qual as empresas podem testar novos dis-
positivos e ofertas de servigos, e onde a
proxima geracdo de empresarios pode ser
desenvolvida,” acrescentou.

Os usuarios mais avancados dos servicos
de comunicacBes nas economias emer-
gentes progridem com um ritmo tdo rapido
quanto o do mundo desenvolvido. Embora
estes consumidores representem uma
pequena porcentagem do total da popu-
lacdo das economias emergentes, eles
estdo mais empolgados com o futuro da
tecnologia do que os dos paises industria-
lizados, disse o estudo.

Meta para as exportagoes indianas, US$ 200 bilhoes

india ndo deve
cumprir a meta
de exportacdo

de US$ 200 bilhdes
neste ano fiscal, devido
ao colapso financeiro
global, disse o0 Ministro
indiano do Comércio
Kamal Nath. Estes nimeros seriam alcanca-
dos no préximo ano, acrescentou o
Ministro ap6s ter revelado medidas para
ajudar o setor das exportacdes.

Segundo as expectativas do Ministro, as
exportacGes indianas de mercadorias
devem registrar pelo menos US$ 175 bi-
Indes nesse ano fiscal, conseqiiéncia da

Novas normas para exportacées
m Corte dos direitos alfandegarios de 5%
para 3% do regime especial Export
Promotion Capital Goods (EPCG)
m Beneficios ampliados no regime espe-
cial Duty Entitlement Pass Book (DEPB)
sem esperar a realizagdo das receitas de
exportagoes
m Incentivo especial de US$ 65 milhGes
para varios setores artesanais tais como
tapetes, couro e téxteis técnicos a partir
de 1° de abril
m Beneficio de 5% no regime especial
“foco no produto, foco no mercado” para
a exportacdo de tapetes feitos a mao

revisdo da politica de comércio exterior a
longo prazo. “H& um impacto evidente da
recessdo norte-americana e européia sobre
nos. Até setembro, a taxa de crescimento
das exportacdes foi de 30,9%,” disse Kamal
Nath. “Mas a India vai sofrer menos e se
recuperar mais rapidamente da crise
global.” No discurso para 0s responsaveis
dos conselhos de promocdo das expor-
tacOes, o Ministro afirmou que durante 0s
primeiros 10 meses desse ano fiscal, as
exportaces de mercadorias totalizaram
US$ 144,26 bilhdes, registrando um cresci-
mento de apenas 13,2%. “Tenho certeza que
cumpriremos a meta de exportagdes de
US$ 200 bilhes em 2009-10.”

Fundo de pensoes em alta de 9%

om ativos estimados e
em INR 5.009 bi- .
Ihdes em fevereiro de  Fes

2009, a industria dos fundos &
de pensdes registrou uma

forte taxa de crescimento de
8,7% dos ativos administra-
dos (AUM em inglés), em relagdo ao més
anterior. E também o terceiro aumento
mensal consecutivo do total dos ativos do
setor. Os fundos de rendimento foram os
principais motores da alta O desempenho
mais espetacular foi o de Baroda Pioneer,
enguanto até 23 fundos de investimento
registraram um aumento dos ativos em

5 relacdo ao més anterior.
: f|  Os ativos administrados
# 1 subiram passando de INR
| 380 milhdes a mais de
INR 8,6 bhilhdes em um
més. De acordo com
Rajan Krishnan, CEO de
Baroda Pioneer, o recente lancamento do
fundo de investimento institucional foi um
sucesso. O fundo de pensdes LIC que vem
lucrando nos Ultimos meses, continua
crescendo e hoje administra mais de INR
240 bilhdes. Substituiu Tata AMC na séti-
ma posi¢do no ranking dos fundos indi-
anos de investimento.

Governo aprova projetos de infra-estrutura: INR 52,2 bi

om um valor total de INR

52,2 hilhdes, o governo

aprovou 2 projetos por-
tuarios e 5 projetos rodoviarios a
serem executados em conjunto por promo-
tores privados e varias agéncias governa-
mentais, disse 0 Ministério das Financas, em
Nova Delhi, em 3 de marco. Presidida por
Ashok Chawla, secretario do Departamento
dos Assuntos Econbmicos, a comissdo que
aprovou os projetos, declarou que o maior
custo foi no estado de Tamil Nadu — qua-
tro pistas da Auto Estrada Nacional 66 no

trecho que liga Trivandrum a
Krishnagiri, com um valor de
INR 10,75 bilhes. Tamil Nadu
também vai ampliar trechos da
Auto Estrada Nacional 45, com um custo de
INR 8,13 bilhGes. Maharashtra vai ampliar as
Auto Estradas Pune-Sholapur com INR 8,1
bilhdes e Talegaon-Amravati com INR 6,11
bilhdes. Bihar fara 0 mesmo na Auto Estrada
Muzaffarpur-Sonbarsa com INR 9,33 hil-
hdes. Desde janeiro de 2006, a comissao ja
aprovou 101 projetos, com um custo estima-
do de INR 1003,83 bilhdes.

EUA perdem, India
e China ganham

perda de milhares de imigrantes
7~ \qualificados vindos de paises como
India e China “é uma catéstrofe econdmi-
ca que vai prejudicar a competitividade
dos EUA durante as proximas décadas”,
diz Vivek Wadhwa, o principal autor de um
novo estudo universitario norte-ameri-
cano. Wadhwa e suas equipes nas univer-
sidades de Duke, Harvard e Berkeley
revelaram varias tendéncias no estudo
sobre a situagdo dos 1203 imigrantes
qualificados, provenientes da India e da
China, que foram para os EUA trabalhar
ou estudar e voltaram para casa:
m A maior parte, no inicio, foi para 0s
EUA em busca de carreira e oportu-
nidades educacionais. A maior parte
dos entrevistados citou carreira e quali-
dade de vida como sendo as principais
razBes para regressar ao pais de origem.
m O fator profissional mais comum
(86,8% dos chineses e 79% dos indi-
anos) que motivou os trabalhadores a
voltarem ao pais de origem foi a cres-
cente demanda por competéncias.
m A maior parte dos entrevistados
(53,5% dos indianos e 60,7% dos chine-
ses) disse que as oportunidades para
iniciar o proprio negdcio eram melhores
no pais de origem.
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InduUstria automobilistica indiana desafia desaceleracao global

s vendas de automdveis em
Afevereiro de 2009 parecem ter

apostado nas tendéncias da desace-
leragdo global. Segundo os dados divulga-
dos, Maruti Suzuki India Limited (MSIL),
Hyundai Motors India Limited (HMIL) e
Mahindra & Mahindra (M&M) deram um
salto quantico tanto nas exportagdes como
nas vendas no mercado interno em
fevereiro de 2009. Embora MSIL tenha
alcangado o maior desempenho de vendas
no mercado interno e nas exportacdes em
um Unico més, Hyundai registrou 45,3% de
crescimento nas vendas no mercado inter-
no. M&M atingiu 21,6% de crescimento.
Em fevereiro de 2009, MSIL vendeu 70.625
veiculos no mercado interno, representan-
do 19,1% a mais no mesmo periodo do ano
anterior.

Até entdo, as maiores vendas no merca-
do interno tinham sido de 67.005
unidades, registradas em janeiro de 2009.

“Liderado por A-star em fevereiro de
2009, MSIL exportou 8.565 unidades. Isto é

mais elevado do que as maiores vendas ante-
riores de exportacdo :
com 8.282 uni- = .
dades registradas
em marco de 2004.
Neste més (marco),
a empresa também
ultrapassou as ven-
das acumuladas de
exportacdo  regis-
tradas durante o
ano fiscal 2008-
09,” disse um executivo da MSIL. Ao todo, a
empresa vendeu 79.190 veiculos em
fevereiro de 2009, representando 24,1% a
mais do que 0 més correspondente no Ulti-
mo ano fiscal. O total das maiores vendas
anteriores, registrado em janeiro de 2009,
foi de 71.779 unidades.

“O crescimento tem sido impulsionado por
fatores que incluem um aumento de liquidez
apbs os pacotes de estimulo fiscal, corte nas
taxas de juro e impostos especiais de con-
sumo, bem como um abrandamento nos

Aegis cobica ICT cotada no Nasdaq:
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ombatendo o blues da desacele-

racdo Aegis — a filial Business

Process Outsourcing (BPO) de Essar
Group — formalmente declarou o interesse
em adquirir ICT Group, cotado no Nasdag.
Se for realizada, esta sera a 122 aquisicdo do
grupo.

Aegis entrou em contato com o conselho
de ICT, visando a aprovacao para a aquisicao
de todas as agBes, com US$ 8 por acdo
numa transacdo a vista. O valor total da
aquisicdo sera em torno de US$ 132
milhdes.

Até recentemente, Aegis estava na com-
peticdo para adquirir as operagOes de BPO
de Satyam Computer Services. Entretanto,
houve um contratempo, uma vez que o con-
selho de Satyam, nomeado pelo governo,
excluiu qualquer venda parcial.

A aquisicdo de ICTG estd sujeita a
diligéncia usual, negociacdo e implemen-
tacdo de um acordo definitivo. E, a con-

clusdo das aprovagOes regulatorias exigidas.
Ao escrever para o conselho de ICTG, Aegis
pretende efetivar a operacdo em termos
amistosos.

“A associacdo de negdcios vai propor-
cionar um conjunto mais vasto de servicos e
solucOes para os clientes de ambas as
empresas, permitindo ampliar e aprofundar
nossas relacbes com eles,” disse Aparup
Sengupta, Diretor Geral e presidente de
Global Aegis. Com a aquisicdo de
PeopleSupport em agosto de 2008 por US$
250 milhGes, as receitas de Aegis atingiram
US$ 450 milhdes.

ICTG tem mais de 40 centros de ope-
racbes na América do Norte, Europa,
América Latina, Austrélia, Filipinas e india.
Esta oferta, segundo Aegis, representa um
prémio de cerca de 71% durante os 30 dias
de preco médio de encerramento das agdes
de ICTG. E um prémio de 122% acima do
preco de encerramento destas acOes em 27
de fevereiro, segundo declaragéo de Aegis.

A nova empresa deve reunir uma signi-
ficativa diversidade de clientes, expandir a
base geogréfica e a escala substancial de
operag0es, acrescentou ele.

O preco das acbes ICTG foi de 8% em 3
de margo no inicio da negociacdo, com US$

Expansdo de Moser Baer PV nos
Estados Unidos e Europa

oser Baer
Fotovoltaicos
(MBPV) planeja

entrar no mercado norte-
americano e expandir a presenca na Europa
até o final do ano. A Europa é o principal
mercado onde MBPV possui negécios de
US$ 350-400 milhdes em trés de suas tec-
nologias — cristalino (mais adequada para
clima frio), pelicula-magnética (apropriada
para clima quente) e centralizador (para
lugares recebendo luz solar direta).

Os fotovoltaicos (PV) contribuem com
cerca de 10-15% para as receitas consoli-
dadas de Moser Baer e a indUstria PV
cresce com uma taxa de crescimento anual
combinado (CAGR) de 30% ao ano.

“A partir de agora, vamos operar na
Alemanha e na Franca e ha previsdes

" para a Bulgaria e a

RepUblica Tcheca. A
o entrada no mercado dos
Estados Unidos e a

expansdo na Europa incluem levar os
modulos e conectd-los com os Sistema
Integradores de 14,” disse Rajiv Arya,
CEO de MBPV. B. Mathur, Diretor
Executivo do Grupo Moser Baer diz que
estas expansfes vado alterar a com-
posicdo combinada de tecnologias.
“Atualmente, 90% da tecnologia €
cristalino e 3-4% é pelicula magnética.
Em dois anos, a pelicula magnética sera
em torno de 20%, enquanto 70% sera de
cristalino,” acrescentou Mathur.

Essas expansdes também duplicardo de
600 para 1.200 os efetivos de MBPV em
20009.

precos dos combustiveis. Além disso, a
= estratégia da MSIL
inclui um impulso na
§  india rural e concen-
tracdo nos fun-
cionarios publicos
| que ajudam o movi-
mento de vendas.
Registramos ~ um
crescimento positivo
em janeiro, portan-
8 to, podemos consi-
derar que existe um crescimento que Vveio
para ficar,” disse Mayank Pareekh, executivo
de marketing e vendas.

Em fevereiro de 2009, HMIL registrou
um crescimento de 45,3% nas vendas no
mercado interno. Enguanto as vendas acu-
muladas aumentaram 31,9% em fevereiro de
2008 e as exportacOes 18,3%, o total de
vendas de HMIL em fevereiro de 2009
manteve-se em 38.254 unidades contra
29.00! unidades no mesmo més em 2008.

Porém, Arvind Saxena, vice-presidente

USSP 132 milhoes

6,50 no Nasdag. A empresa teve uma perda
liquida de US$ 21,4 m ou US$ 1,34 por acdo
no quarto trimestre que terminou em 31 de
dezembro de 2008, comparado com US$
2,95 milhdes ou US$ 0,19 por agdo no
mesmo periodo do ano passado. O total das
receitas para o trimestre diminuiu para US$
101,6 m, de US$ 112,5 m no mesmo periodo
um ano atras. Para 0 ano inteiro de 2008, a
perda liquida aumentou para US$ 23,3 m. A
receita total foi de US$ 428,2 m, abaixo dos
US$ 453,6 m em relacdo ao ano anterior.

Antecipando para o primeiro trimestre, a
empresa espera uma perda na faixa de US$
0,04 — US$ 0,08 por acdo. Atualmente, a
empresa espera que as receitas das ativi-
dades principais sejam relativamente baixas
no primeiro trimestre.

Consequentemente, a indUstria indiana de
Tl em 2008 esteve entre os trés principais
setores que testemunharam fusbes e
aquisicdes. Avendus Capital espera obter
US$ 3-3,5 bilhGes de contratos de F&A
globalmente no setor de TI em 2009.

A participacdo de TI-ITEs no quadro geral
de atividades F&A na India quase duplicou,
passando de 6% em 2007 para 1% em
2008, de acordo com um estudo de BMR
Adisory.

sénior (marketing e vendas), HMIL, tem
uma opinido diferente. “Enquanto em
janeiro, o crescimento das vendas, tanto da
indlstria como de HMIL foi negativo,
houve um pequeno aumento das vendas
com crescimento de dois digitos para a
indUstria em fevereiro de 2009. Mas a situ-
acdo no mercado global continua a ser
desafiadora e o crescimento de fevereiro
nao deve ser significativo, visto que, no ano
passado em fevereiro quando 0 or¢amento
seria anunciado, um montante substancial
das vendas foi adiado até margo.
Esperamos uma curva de crescimento bas-
tante plana para as vendas da industria no
trimestre que termina em marco de 2009”.

Entretanto, de acordo com os dados ofi-
ciais publicados pela Society of Indian
Automobile Manufacturers (SIAM), em 9
de mar¢o, os fabricantes indianos de
automoveis venderam 1,04 milhdes de
veiculos em fevereiro, mais de 10,61% das
942.955 unidades vendidas no mesmo
periodo do ano passado.

Economias emergentes
atraem investimentos
VCs: US$ 13 bilhdes

egundo  Dow

Jones Venture-
Source, capitalistas
de risco (VCs) inve-
stiram mais de US$
13 bilhdes em
gconomias  emer-
gentes, incluindo a india e a China, ape-
sar da desaceleragdo econdmica global
em 2008. “A indUstria de capital de risco
continua a globalizar rapidamente, pois
0s investidores estdo ansiosos para
encontrar e explorar novas areas de ino-
vacdo, especialmente em economias
emergentes,” disse Jessica Canning,
Diretora da Global Research Dow Jones
VentureSource.

De acordo com VentureSource, a india
foi 0 Unico pais a manter firme o volume
de contratos ano apds ano, permanecen-
do inalterado em US$ 8 milhdes em
2008. Além disso, os investimentos em
empresas situadas na India cresceram 3%
passando para US$ 864 milhdes em
2008 com 80 acordos concluidos, dos
US$ 842 milhdes em 85 ofertas do ano
passado.

Aishwarya Ral, a estrela indiana mais
rentavel em Hollywood

revista Forbes declarou que
AAishwarya Rai é a estrela

indiana mais rentavel em
Hollywood, a frente de Shah Rukh,
Aamir Khan e Salman Khan nas
avaliagBes de melhor aposta para o
sucesso financeiro de um filme. .

Aishwarya esta entre 0s seis |
atores de Bollywood na nova lista
da Forbes dos Mais Valiosos Atores de
Hollywood. Os outros indianos na lista com-
pilada pela revista americana de negécios
sdo Aamir Khan, Shah Rukh Khan, Salman
Khan, Irrfan Khan e Hrithik Roshan.

Embora, estando na 3872 posicdo na lista
global que conta com 1.411 atores do mundo
inteiro, Aishwarya teve a mais alta classifi-
cacdo entre todos os atores indianos e é a
Unica atriz do pais que entrou no clube da

elite. A lista também inclui o ator
indiano norte-americano Kal Penn,
que atuou em “The Namesake”.
| Na 476? posicéo, ele teve a melhor
classificagdo entre todos os atores
de Bollywood, exceto Aishwarya
Rai, que € a estrela do novo filme
de aventuras de Hollywood ‘A
Pantera Cor-de-Rosa 2'. Entre 0s
atores masculinos de Bollywood, Aamir tem
a melhor posicdo em 540° lugar, seguido
por Shah Rukh (735), Salman (753), Irrfan
(825) e Hrithik (1.059).

A lista global, encabecada pelo ator de
Hollywood Will Smith, é baseada na
rentabilidade dos atores no mundo inteiro,
de acordo com a votacdo dos membros da
indistria de entretenimento mundial, disse
Forbes.
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$ANCOS INDIANQS
RUMO AO EXTERIOR

crescente interacdo das empresas

indianas com o resto do mundo,

em termos de exportacOes e

importacdes, aumento de fun-
dos, fusbes e aquisicOes, terceirizacdo de
servigos e offshoring fez com que centenas
de empresas nacionais expandissem a pre-
senca no exterior.

Foi sem surpresa que os bancos indianos
— ambas instituicBes do setor publico e
privado — seguiram o exemplo, buscando
oportunidades no exterior. As empresas
geralmente preferem fazer negdcios com
parceiros confidveis, especialmente em
questdes financeiras. Consequentemente,
muitas empresas indianas estéo interessadas
na expansdo dos bancos indianos no exteri-
Oor para suprir as crescentes necessidades
internacionais. Os bancos indianos, ao con-
trario de alguns bancos internacionais
ativos, adotaram politicas conservadoras,
até mesmo em operagdes internacionais. O
impacto de tais politicas é sentido em época
de crise, como durante o atual periodo de
colapso financeiro mundial, quando
inimeros bancos no mundo desenvolvido
encerraram as operagdes ou apelaram para
pacotes de salvamento do Governo.

Ambos o0s bancos dos setores publico e
privado expandiram rapidamente as ope-
racOes internacionais, sem sacrificar as pru-
dentes normas de concessao de emprésti-
mos estabelecidas pelo banco central do
pais, 0 Reserve Bank of India.

Outra razdo importante que atraem 0s
bancos indianos para o exterior é a
migragdo macica de indianos para Varias
partes do mundo — tanto em missdes de
trabalho temporario como permanente.
Atualmente, cerca de 25 milhdes de indi-
anos residem em mais de uma centena de
paises. Estdo incluidos tanto os Indianos
N&o-Residentes (NRIs) com passaporte
indiano e as Pessoas de Origem Indiana
(P10s) que néo tém cidadania indiana.

Entre 0s migrantes mais recentes, 0s
profissionais qualificados e com nivel supe-
rior mantém lacos profundos com o pais de
origem. Muitos deles tém parentes na india

e enviam remessas regulares principalmente
através de bancos indianos ou de bancos
internacionais presentes na india.

Os bancos indianos estdo ativamente
expandindo negdcios no exterior por meio
da criagdo de filiais completas, sucursais no
exterior e escritdrios de representagdo. Eles
oferecem produtos ativos e passivos aos
clientes. Fornecem servicos aos clientes
varejistas tais como remessas, emprestimos
(incluindo empréstimos para habitacdo) e
depdsitos. Para clientes corporativos, eles
concedem fundos para aquisi¢des no exteri-
or, empréstimos a curto prazo e prestam
consultoria sobre aumento de capital
estrangeiro. Alguns dos principais bancos
indianos de empréstimos com forte pre-
senca no exterior e futuros planos de
expansdo sdo State Bank of India (maior
banco comercial do pais), Punjab National
Bank (PNB), Canara Bank, Bank of Baroda
(BoB), Union Bank of India, Bank of India,
Oriental Bank of Commerce, Indian Bank,
Dena Bank (todos bancos do setor pblico)

e operadores privados como ICICI Bank (0
segundo maior banco do pais), HDFC, Axix
Bank e Indusind Bank.

De acordo com o Banco Central da india,
12 bancos indianos possuiam 129 filiais em
29 paises, na data de 31 de margo de 2008.
Somente 0 Bank of Baroda possuia 43
sucursais seguido pelo SBI (33), Bank of
India (22) e Indian Overseas Bank e ICICI
Bank (ambos seis). ICICI Bank e Axix Bank
possuem ambos uma sucursal no Dubai
International Finance Centre (DIFC).

O pais com 0 maior nimero de sucursais
bancérias indianas é o Reino Unido (23),
seguido por Hong Kong (14), os Emirados
Arabes Unidos, Cingapura e as llhas Fiji
(nove cada) e Mauricio (oito). Os bancos
indianos possuem sete sucursais nos EUA e
Sri Lanka. Cerca de 15 bancos indianos tam-
bém tém 40 representagdes em todo o
mundo. Por exemplo, ICICI Bank e SBI pos-
suem, respectivamente, oito e sete represen-
tacOes. H& nove representaces de bancos
indianos na China e cinco em Dubai.

Ambos os bancos dos setores publico e privado
expandiram rapidamente as operac¢des internacionais,
sem sacrificar as prudentes normas de concessdo de
empréstimos estabelecidas pelo banco central do pais, 0
Reserve Bank of India

TENDENCIAS Indianas /
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Além dos escritorios de representagdo, 0s
bancos indianos também tém 21 filiais em
todo 0 mundo, com participacdes que vao
de 51 até 100%. 15 destas sdo filiais integrais
de bancos indianos. Eles também possuem
sete empreendimentos conjuntos interna-
cionais, de acordo com o RBI.

Com algumas aquisi¢Bes no exterior nos
ultimos anos, SBI planeja expandir ativa-
mente sua rede internacional. O banco pos-
sui filiais nos EUA, Canada, Ilha Mauricio e
Nigéria e também adquiriu pequenos ban-
cos na Indonésia e em Mauricio.

ICICI Bank também realiza uma répida
expansdo no exterior, especialmente no
Reino Unido e nos EUA. Seus negdcios de
remessas tém crescido rapidamente e o
banco possui uma parte significativa das
remessas enviadas para a India.
Atualmente, tem uma presenca em um
grande numero de paises, com sucursais
integrais, representacdes, subsidiarias inte-
grais ou ainda unidades bancérias externas.

Entretanto, a percepcdo global ndo con-
duz diretamente & expansdo no exterior.
S&o necessarios muitos esforcos para abrir
uma sucursal internacional. Além da auto-
rizacdo do RBI, um banco precisa obter
liberagbes do banco central do pais onde
planeja abrir uma sucursal.

Muitos dos pequenos bancos, portanto,
preferem abrir escritdrios representativos
que ndo exigem um investimento substan-
cial. Um escritdrio representativo permite
analisar o mercado local e identificar negé-
cios na regido. No decorrer do tempo, pode
ser transformado em uma verdadeira sucur-
sal, se for permitido pelas leis do pais onde
foi implantada.

Mesmo que a atual crise financeira
mundial reduza alguns dos planos de
expanséo dos bancos indianos no exterior, 0
fato é que, com a crescente exposicdo inter-
nacional da india — em termos de comér-
cio, capital financeiro, remessas e fuses e
aquisicdes — as incursdes no exterior vao
acelerar nos proximos anos. Internacional-
mente, serd uma forca a mais para 0s
bancos indianos.



8 Viagem & TURISMO

omar banho de sol deitado no
nas vastas areias brancas
cintilantes a espera das caricias
das refrescantes ondas do Mar
da Ardbia. Enormes rochas dispersas,
apreciando a sutil beleza da paisagem.

Ao longe, avista-se um farol. Bem-vindo
a tranqUiilidade desta bela praia, ideal para
se fazer uma caminhada e relaxar do
estresse cotidiano. E, para apreciar 0s
quitutes locais, a melhor escolha é pedir
peixe fresco cozido ao molho curry com
arroz, na sombra das arvores casuarinas.
Este é a praia de Sagareshwar, a 3
quildmetros da pequena cidade de
Vengurla.

A costa de Vengurla possui algumas
das praias mais exoticas e virgens do esta-
do de Maharashtra. Esta pequena cidade
litordnea retrata a beleza tipica de
Konkan: um belo litoral, espessos
coqueirais e pequenas colinas sinuosas
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formam um verdadeiro tesouro de
inimeros tons de verde. A bela e exotica
cidade estd cercada por uma série de
colinas semicirculares com plantagdes
verdejantes e exuberantes, principalmente
de caju, manga e coco, intercaladas com
todos os tipos de arvores frutiferas.

Algumas das famosas fabricas de caju
sa0: N.M. Varaskar Cashew, Atul Cashew.
Ao norte, ha a colina de Dabholi , ao sul
a colina de Mochemad, o leste é engloba-
do pela colina Tulas, enquanto o oeste é 0
azul profundo do mar da Arabia até a linha
do horizonte.

A praia tém visitantes completamente
cativados pela privacidade, verdadeiro
tesouro que o lugar oferece, longe da agi-
tacdo da multiddo exasperante.

Acentuado pela areia brilhante alinhada
pelos coqueiros e casuarinas que
balangam ao vento, 0 mar, de um azul
profundo, é um verdadeiro deleite para

O templo de Rameshwar com 300 anos
em Vengurla

todos. A paisagem realmente oferece uma
experiéncia inesquecivel. Situada na parte
sul do litoral de Maharashtra, no distrito
de Sindhudurg, Vengurla possui muitas
praias pitorescas como Sagareshwar, de
natureza selvagem.

Porto movimentado e centro comercial
durante 0 dominio holandés e britanico,
Vengurla hoje permanece aninhada na
verde paisagem luxuriante.

O Wakhar (armazem) holandés, o mer-
cado Crawford, bem como o Farol em
Vengurla Rocks ou llhas Burnt prestam
homenagem ao patriménio historico de
Vengurla. O cais de Vengurla com as rui-
nas dos armazéns ganha vida a noite, com
pescadores que voltam do mar, trazendo a
pesca do dia, e as mulheres com cestos
repletos de enormes peixes prateados.

Esta pequena cidade é a terra natal do
famoso jogador indiano de criquete Sunil
Gavaskar. Situado a 10 quilémetros ao sul

O farol
Rocks ou |

de Vengurla, o vilarejo de Shiroda é
importante porque foi onde Mahatma
Gandhi visitou as salinas durante a marcha
do sal Satyagraha, em 1930.

Além da importéncia historica e dos
famosos campos de golfe, Vengurla é
famosa por seus templos também — o
templo Sagareshwar (Shiv) na praia de
Sagareshwar, o0 templo Rameshwar com
300 anos, o templo Sateri Devi no vilare-
jo de Aravali, e o templo Ganapati em
Redi.

“Coracéo rustico”, “excelente,
pitoresca”, “Virgem e desconhecida” —
sdo as palavras com as quais Vengurla foi
descrita por aqueles que ficaram fascina-
dos pela beleza deste lugar.

Para os amantes de praia, esse lugar é
um paraiso com vérias praias imaculadas
cobertas de vegetagao.

INFORMACOES TURISTICAS

COMO CHEGAR

De avido: O aeroporto mais proximo é
Dabolim em Goa, a 127 quilémetros de dis-
tancia. Ratnagiri € outro aeroporto situado a
uma distancia de 200 quilémetros de
Vengurla. O aeroporto de Ratnagiri esta
conectado com Mumbai e Pune.

De trem: Kolhapur é a estagdo ferroviaria
mais proxima. A estacdo ferroviaria de
Kolhapur estd conectada com todas as
grandes cidades na india através do terminal
de Mumbai. Ha trens expressos regulares e
diarios entre Kolhapur e Mumbai.

Via terrestre: Servicos regulares de 6nibus
para Vengurla sdo disponiveis a partir de
muitas cidades no estado de Maharashtra.
Onibus publicos e privadas circulam entre
Vengurla e muitas cidades no pais.
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